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I. INTRODUCCION

Expongo aqui una respuesta a la interesante cuestion que me planted el
licenciado Jaime Romero Anaya a nombre del Colegio de Corredores de la
Plaza del Distrito Federal, acerca de la validez de una clausula de reserva de
domino en favor del vendedor en una compraventa internacicnal regida por la
Convencion de las Naciones Unidas sobre los Contratos de Compraventa
Internacional {en lo sucesivo la Convencidn). Para dar respuesta separé dos
cuestiones implicadas ahi; la primera es acerca de la validez de una clausula de
este tipo en un contrato regido por la Convencion; Ia segunda es si el comprador
que paga los derechos de importacion sobre la cosa puede adquirir la propiedad
sobre la misma, o al menos puede presumirse que es propietario de ella, por €l
hecho de haber pagado los impuestos de importacion. Concluyo proponiendo
algunos modelos de cldusula que pueden incorporarse a los contratos de
compraventa internacional para convenir la reserva de dominio en favor del
vendedor.

II. ;PUEDE PACTARSE VALIDAMENTE LA CLAUSULA DE RESERVA
DE DOMINIO A FAVOR DEL VENDEDOR EN UNA COMPRAVENTA
INTERNACIONAL?

La Convencidn establece, por una parte, que el vendedor tiene la obligacién de
transmitir la propiedad de la mercancia al comprador (articulo 30). Sin embargo,
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expresamente afirma (articulo 4-b) que no regula nada acerca de los efectos que
el contrato puede producir respecto de la propiedad de las mercancias. Esto tl-
timo significa que todo lo relacionado con la transmisién o la adquisicién de la
propiedad de las mercancias debe regularse conforme a las disposiciones del de-
recho nacional que resulte aplicable. La razén por la que la Convencidn excluy6
expresamente regular lo relativo a la propiedad de las mercancias fue que esta
materia era un asunto de interés nacional, respecto del cual no seria posible, y
quizéa ni conveniente, convenir reglas comunes. Al respecto el comentario de la
Secretaria de la CNUDMI! dice:

El inciso b) pone de manifiesto que fa Convencidn no regula la transferencia de la
propiedad de las mercancias vendidas. En algunos sistemas juridicos, la propiedad se
transfiere en el momento de la celebracién, En otros la propiedad se transfiere poste-
riormente, por gjemplo, en el momento en que se entregan las mercaderias al compra-
dor. Se estimo imposible unificar el principio sobre este punto o no se crey6 necesario
hacerio...

Nada hay pues, en la Convencidn que impida que la transmisién de la pro-
piedad de las mercancias se produzca en un momento posterior al perfecciona-
miento del contrato, que puede ser el momento en que el precio haya sido paga-
do en su totalidad.

Lo que si seria contrario al régimen de la Convencidn, pues iria en contra del
principio de buena fe, seria la clausula de que el vendedor no transmitird Ia
propiedad al comprador. Pero la cldusula de reserva de dominio a favor del ven-
dedor no tiene ese alcance, sino solo el de diferir la transmisién de la propiedad
al momento en que se paga totalmente el precio convenido.

Por otra parte, la Convencion admite que su aplicacién puede complementar-
se con las disposiciones del derecho nacional aplicable al contrato. Por eso hay
cuestiones en el contrato de compraventa cuya solucion no se contempla en la Con-
vencion, v debe buscarse en el derecho nacional, como son las relativas a la va-
lidez del contrato (articulo 4-a), la responsabilidad del vendedor por la muerte o
lesiones corporales que hubieren causado las mercancias a alguna persona
(articulo 5), la integracién de lagunas que no puedan ser colmadas por aplica-
cidn de los principios de la Convencion (articulo 7-2); o las relativas a la pro-
piedad de las mercancias (articulo 4-b).

En consecuencia, en nada se opone al régimen de la Convencion que las
parte, en uso de la libertad contractual que la misma les reconoce (articulo 6),
convengan expresamente que la obligacion de transmitir la propiedad se rija de
conformidad con las disposiciones especificas del Cddigo Civil del Distrito Fe-
deral sobre la compraventa con reserva de dominio, o de conformidad con las
disposiciones de cualquier otro ordenamiento juridico que ellas vélidamente
convinieran.

En conclusion, opino que la cldusula de reserva de dominio a favor del ven-
dedor en un contrato de compraventa internacional, regido por la Convencion:
a) es una clausula que en si misma en nada contradice ninguna disposicién ex-

! Comentarios sobre el proyecto de Convencion sobre los Contratos de Compraventa Interna-
cional de Mercaderias, preparados por la Secretaria (Documento A/Conf.97/3).
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presa o implicita de la misma, v b} es una cldusula que las partes pueden licita-
mente convenir en uso de la libertad contractual que reconoce la misma Con-
VeRnCcion.

ITI. MODELO DE CLAUSULA

Para hacer efectiva la clausula de reserva de dominio a favor del vendedor, me
parece que son necesarias dos cldusulas en el contrato. Una relativa a la ley apli-
cable al contrato, y ofra relativa a la obligacién del vendedor de transmitir la
propiedad.

La primera podria decir: “Este contrato se regird por la Convencién de las
Naciones Unidas sobre los Contratos de Compraventa Internacional de Merca-
derias y supletoriamente por el Cédigo Civil del Distrito Federal y por las demas
leyes mexicanas que resultaren aplicables.”

La segunda podria decir: “El vendedor se reserva la propiedad de las mer-
cancfas en tanto el precio no haya sido totalmente pagado por el comprador. En
cuanto el comprador pague totalmente dicho precio, el vendedor transmitira la
propiedad de las mercancias al comprador y hard todos los actos necesarios para
tal efecto.”

Ahora bien, para hacer efectiva la garantia que supone la clausula de reserva
de dominio es necesario prever en otra cldusula el modo de hacer efectiva la re-
solucién del contrato v la recuperacion de la posesion de la cosa. Esto se puede
conseguir de dos maneras: haciendo aplicables las reglas respectivas del Cédigo
Civil, o bien siguiendo las reglas relativas a la resolucion del contrato conteni-
das en la Comvencion.

Siguiendo las reglas del Codigo Civil, podria redactarse una clausula que di-
jera:

la falta de uno de los pagos (aqui puede precisarse que se considera falta de pago el
no hacerlo en los tres dias siguientes a la fecha definida en el contrato) previstos en
cste contrato causard fa rescisién del mismo y cn consecuencia ¢l vendedor podra
exigir la restitucion de la mercancia entregada, asi como la indemnizacion de dafios ¥
perjuicios causados por el incumplimiento del contrato, entre otros perjuicios se con-
siderara ¢l valor que el vendedor pudicra haber obtenide como alquiler por el uso de
la mercancia entregada durante el tiempo que la tuve el comprador. El comprador po-
dra reclamar la devolucién de las cantidades entregadas come precio, més los intere-
ses legales devengados desde el momento en que ¢l vendedor recibio dichas cantida-
des hasta ¢l momento en que las reintegre, pero el vendedor podra retener de dichas
cantidades el valor que corresponda a la indemnizacion de los dafios y perjuicios que
¢l comprador le deba por causa del incumplimiente del contrato. El contenido y los
efectos de esta clausula se regirdn por lo dispuesto en los articulos 1949, 2310 a 2315
det Codigo Civil para et Distrito Federal.

De conformidad con las reglas de la Convenciodn, la clausula podria decir:

L.a falta de uno de los pagos parciales previstos en este contrato (especificandose, por
ejemplo, que se considerara falta de pago €l no recibirlo en los tres dias posteriores a
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Ia fecha de vencimiento) constituird por si misma un incumplimiento esencial, en el
sentido del articulo 25 de la Convencion mencionada en la clausula ---, y dara al ven-
dedor el derecho a resolver el contrato y, consecuentemente, a reclamar al comprador
la restitucién de la mercancia que hubiere entregado, asi como la indemnizacién de
los dafios y perjuicios causados por el incumplimiento del contrato.

La diferencia entre ambos cuerpos de reglas consiste inicamente en la mane-
ra de cuantificar los dafios y petjuicios. Conforme al Cédigo Civil, el comprador
tiene derecho a los intereses legales de las cantidades del precio que hubiera
adelantado, v la indemnizacién que puede cobrar el vendedor se calcula sobre la
base del alquiler que pudo haber cobrado por el uso de la mercancia entregada.
Conforme a la Convencién se limita la indemnizacién que puede conseguir €l
vendedor con el criterio de los dafios vy perjuicios que fueran previsibles al mo-
mento del perfeccionamiento del contrato, es decir a los dafios que el comprador
previé o debi6 prever que causaria con su incumplimiento.





