Principios sobre los contratos comerciales
internacionales '

PREAMBULO (PROPOSITO DE LOS PRINCIPIOS)

Estos Principios establecen reglas generales aplicables a log contratos mercantiles
internacionales.

Ellos deberin aplicarse cuando las partes hayan acordado someter el contrato
a sus disposiciones.

Estos principios pueden aplicarse cuando las partes hayan acordado que el
contrato se rija por los “principios generales del derecho™, la “lex mercatoria’ o
expresiones semejantes,

Estos Principios pueden proporcionar una solucion a un punto controvertido
cuando no sea posible determinar cual es la regla (rule) de derecho aplicable a dicho
contrato.

Estos Principios pueden ser utilizados para interpretar o suplementar textos
internacionales de derecho uniforme.

Estos Principios pueden servir de modelo para la legislacion a nivel nacional
o internacional,

CAPITULO 1. DISPOSICIONES GENERALES

Articulo 1.1
(Liberrad de contratacion)

Lag partes tienen libertad para celebrar un contrato y determinar su contenido,

1 Se publican agui exclusivamente tas reglas sobre los contralos comerciales internacionales; la
version completa de este documento contiene, ademds, comentartos detallados de cada aticulo. Hay
una version espaiiola, cuya ficha bibliogrifica ¢cs: INSTITUTO INTERNACIONAL PARA LA
UNITICACION DEL DERECHO PRIVADQ, Prircipios sobre los contratos comerciales internacio-
nales (Roma 1995) 273, 1SBN 88-86449-03-K.
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Articulo 12
{Libertad de forma)

Nada de lo expresado en estos Principios requiere que un contrato sea celebrado o
probado por escrito. El contrato podrd probarse por cualquier medio, incluso por
testigos.

Articulo 13
(Efecto vinculante de lus contratos)

Todo contrato vilidamente celebrado es obligatorio para las partes. S6lo puede ser
modificado o extinguirse conforme conlo que el en €1 se disponga, por acuerdo de
las partes ¢ de algin otro modo dispuesto en estos Principios.

Articulo 14
{Reglas imperativas)

Estos principios no restringen la aplicacién de reglas imperativas, sean de origen
nacional, intemzcional o supranacional, que resulten aplicables conforme a las
normas pertinentes de derecho internacional privado.

Articulo 15
(Exclusion o modificacion de los Principios por las partes)

Salvo que en ellos se disponga algo diferente, 1as partes pueden excluir la aplicacion
de estos Principios, asi como derogar o modificar el efecto de cualquiera de sus
disposiciones.

Articulo 1.6
{Interpretacion e integracion de los Principios)

{1) En la interpretacion de estos Principios se tendrd en cuenta su cardcter interna-
cional asi como sus propositos, incluyendo la necesidad de promover la uniformi-
dad en su aplicacion.

(2) Aquellas cuestiones que, sin estar expresamente resueltas por los Principios,
se encuentren dentre de su dmbito de aplicacidn, se resolverdn en lo posible de
acuerdo con sus principios generales subyacentes.
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Articulo 1.7
{Buena fe v lealtad negocial)

{1) Las partes deben actuar con buena fe y lealtad negocial en el comercio
internacional.
(2) Las partes no pueden excluir ni restringir la aplicacion de este deber.

Articulo 1.8
{Usos y prdcticas)

(1) Las partes estin obligadas por cualquier uso en cuya aplicacion hayan convenido
y por cualquier prictica que hayan establecido entre ellas.

(2) Las partes estan obligadas por cualquier uso que sea ampliamente conocido
y regularmente observado en el trifico mercantil de que se trate por sujetos
participantes en dicho tifico, a menos que la aplicacién de dicho uso no sea
razonable.

Articulo 1.9
(Comunicacion)

(1) Cuando sea necesaria una comunicacion, ésta se hard por cualquier medio
apropiado segin lag circunstancias.

(2) La comunicacion surtird efecto cuando llegue a la persona a quien vaya
dirigida

{3) A los fines del inciso anterior, se considerard que una comunicacion “llega™
a la persona cuando le es comunicada oralmente o entregada en su establecimiento
o en su direccion postal,

(4) A los fines de este Articudo, [a palabra “‘comunicacién” incluye toda
declaracion, demanda, requerimiento o cualguier otro medio empleado para comu-
nicar una intencion.

¢

Articulo 1.10
(Definiciones)

A los fines de estos Principios:

— “tribumal”™ inclaye un tribunal arbitral;

— cuando una de las partes tene mds de un “establecimiento™, el “estableci-
miento” relevante serd el que puarde la relacion mds estrecha con el contrato y su
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cumplimiento, habida cuenta de las circunstancias conocidas o contempladas por
las partes antes de la celebracion del contrato en ese momento;

— “deudor” o “deudora’ es la parte a quien compete cumplir una obligacién,
y ““acreedor” o “acreedora’ es el titular del derecho a exigir su cumplimiento:

~— “escrito” incluye cualquier medo de comunicacion que deje constancia de
la informacion que contiene y sea susceptible de ser reproducida en forma tangible.

CAPITULO 2. FORMACION

Articulo 2.1
(Modo de formacion del contrato)

Todo contrato podrd celebrarse mediante la aceptacién de una oferta o por la
conducta de las partes que sea relevante para demostrar la existencia del mismo.

Articulo 22
{Definicion de oferta)

Toda propuesta de celebrar un contrato constituye una oferta, st es suficientemente
precisa ¢ indica la intencion del oferente de quedar vinculado en caso de aceptacion,

Articulo 23
(Retiro de lu ofertu)

(1) La oferta surnte efectos desde el momento que llega al destinatario.

(2) Cualquier oferta, aun cuando sea irrevocable, puede ser retirada siempre
que la comunicacion de su retiro llegue al destinatario antes o al mismo tiempo que
la oferta.

Articulo 2.4
(Revocacion de la oferta)

(1) Cualquier oferta puede ser revocada hasta que el contrato se celebre, si la
conunicacion de su revocacion llegd al destinatario antes de que éste haya enviado
{4 aceptacion.

{2) En todo caso, la oferta no podra revocarse:

(a) si en ella se indica que es irrevocable, ya sea sefalando un plazo fijo para
su aceptacion o por darlo a entender de alguna otra manera;
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(b) si el destinatario pudo considerar ra.onablemente que la oferta era itrevo-
cable v ha procedido de acuerdo con dicha oferta.

Articulo 2.5
(Rechazo de la oferta)

Lz oferta se extingue cuando la comunicacion de su rechazo llega al oferente,

Articulo 2.6
{Modo de aceptacion)

(1) Constituird aceptacion toda declaracion o cualquier otro acto del destinatario
que manifieste su asentimiento a una oferta, Ni el silencio ni 14 conducta omisiva,
por si solos, implican aceptacion.

(2) La aceptacion de la oferta produce efectos cuando la manifestacion de
asentimiento llega al oferente.

(3) No ebstante, si en virtud de 1a oferta 0 como resultado de las pricticas que
las partes hayan establecido entre ellas o de log usos, el destinatario manifestars su
asentimiento ejecutando un acto sin comunicdrselo al oferente, fa aceptacion
producird efectos cuando dicho acto tuere gjecutado.

Articulo 2.7
(Cucindo produce efectos la aceptacion)

La oferta deberd ser aceptada dentro del plazo tijado por el oferente o, si no se
hubiere fijado plazo, dentro del que sea razonable, teniendo en cuenta las circuns-
tancias incluida la velocidad del medio de comunicacidn empleado por el oferente.
Una oferta verbal tendrd que aceptarse inmediatamente & menos que las circuns-
tancias indiguen otra cosa.

Articulo 2.8
{Aceptacion dentro de un plazo fijo)

(1) El plazo de aceptacion fijado por el oferente en un telegrama o en una carta,
comenzard a correr desde el momento de la entrega del telegrama para su transmi-
sion o desde la fecha indicada en la carta, o, si ésta no indica ninguna, desde la techa
que figure en el sobre. El plazo de aceptacion fijado por el oferente pam la
aceptacidn por medios de comunicacion instantdnea contienza a correr desde el
momento en que la oferta lega al destinatario.



134 PRINCIPIOS SCBRE LOS CONTRATOS COMERCIALES

{2} Los dias feriados oficiales o no laborables que caigan dentro del plazo fijado
para la aceptacion no se incluirdn para el cémputo de dicho plazo. Sin embargo, si
la comunicacidn de la aceptacién no pudiera ser entregada en la direccidn del
oferente el dia del vencimiento del plazo, dehido a que dicho dia es feriado oficial
o0 no laborable en el lugar del establecimiento del oferente, el plazo se prorrogard
hasta el primer dia habil siguiente.

Articulo 2.9
(Aceptacion tardia. Demora en la transmision)

(1) No obstante, 1a aceptacién tardia producira efectos st el oferente, sin demora
injustificada, informa de ello al destinatario o I¢ envia una comunicacién en tal
sentido.

(23 S1la carta o cualquier otro escrito que contenga una aceptacion tardia indica
que ha sido enviada en circunstancias tales que si su transmision hubiera sido
normal habria llegado oportunamente al oferente, tal aceptacion tardia surtird sus
efectos a menos que el oferente informe al destinatario sin demora injustificada al
destinatario que para €1 la oferta ya habia caducado.

Articulo 2.10
{Retiro de la aceptacion}

La aceptacion puede ser retirada siempre que la comunicacion de su retiro llegue
al oferente antes que la aceptacién o simultineamente a ella,

Articulo 2.11
{Aceptacion modificativa de la oferta)

(1) La respuesta 4 una oferta hecha en términos de aceptacion, pero con adiciones,
limitaciones u otras modificaciones, se considerard como un rechazo de la oferta y
constituird una contraoferta.

{2) No obstante, la respuesta a una oferta que pretendiendo ser una aceptacion,
contenga estipulaciones adicionales o diferentes que no alteren sustancialmente las
de la oferta conpstitnird una aceptacion, a menos que el oferente, sin demora
injustificada, objete tal discrepancia. Si el oferente no formula objecién, las
estipulaciones del contrato serdn las de la oferta con las modificaciones contenidas
en la aceptacion.
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Articulo 2.12
(Confirmacion por escrito)

Si dentro de un plazo razonable con posterioridad a la celebracién del contrato,
fuese enviado un escrito que pretenda constituirse en confimmacion de aquél y
contuviere estipulaciones adicionales o modificadoras de su contenido original,
éstas pasardn a integrar el contrato mismo, a menos que lo alteren sustancialmente
o que el destinatario, sin demora injustificada, objete tales discrepancias.

Articulo 2.13
{Celebracion del contrato condicionado a acuerdos especificos
o al cumplimiento de requisitos formales)

Cuando en ¢l curso de las negociaciones una de las partes insistiera en que el
contrato no se entenderd celebrado sino una vez que se haya logrado un acuerdo
sobre cuestiones especiticas o se celebre bajo una forma determinada, el contrato
no se considerard celebrado mientras que no se cumplan tales requisitos.

Articule 2.14
{Contrato con estipulaciones que las partes han dejado
deliberadamente pendientes)

(1) St las partes han tenido el propdsito de celebrar un contrato, el hecho de que
intencionalmente hayan dejado alglin punto sujeto a negociaciones ulteriores, ¢ a
su determinacidn por un tercero, no impedird la celebracion del contrato.

(2) La existencia del contrato no se verd afectada por ¢l hecho de que con
posterioridad:

(a) las partes no se pongan de acuerdo acerca de dicho punto, o

(b) el tercero no lo determinare, siempre y cuando haya algin modo razonable
de determinarlo, teniendo en cuenta las circunstancias y la conmin intencion de las
partes.

Articulo 2.15
(Negociaciones con mala fe)

(1) Cuulquiera de la partes es libre de entablar negociaciones y no incurre en
responsabilidad en el supuesto de que éstas no culminen en acuerdo.

(2) Sin embargo, la parte que ha negociado, o ha interrumpido 1as negociacio-
nes, con mala fe serd responsable por los dafios causados a la otra parte.
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(3) En especial, se considera mala fe el entrar en negociaciones o continuatlas
con la intencidn de no legar a un acuerdo.

Articulo 2,16
{Deber de confidencialidad)

Si una de las partes proporciona informacion confidencial durante el curso de las
negociaciones, la otra tiene el deber de no revelarla ni utilizarla injustificadamente
en provecho propio, independientemente que laego se celebre ¢l contrato. Cuando
fuere el caso, la responsabilidad derivada del incumplimiento de esta obligacion
podra incluir una compensacion proporcional al beneficio recibido por el transgre-
SOT.

Articulo 2,17
(Cidusulas de restriccion probatoria)

Todo contrato escrito que contenga una cliusula indicativa de que lo allf contenido
expresa todo lo acordado, no puede ser contradicho o complementado mediante
prueba de declaraciones o de acuerdos anteriores. No obstante, tales declaraciones
o acuerdos podran utilizarse para interpretar lo escrito.

Articulo 2.18
(Clausulas que exigen que la modificacion
o extincion del contrato sea por escrito)

Todo contrato escrito con cliusulas gue exija que toda modificacién o extincién
sea por escrito, no podrd ser modificado ni extinguido sino por ese medio. No
obstante, cualquiera de las partes quedard vinculada por sus propios actos y no podrd
valerse de dicha cldusula en la medidz en que la otra parte hubiera actuado
confiando en dicha conducta.

Articulo 2.19
(Contratacion con clausulas estdndar)

{1y Cuando una o mas partes utilicen cldusulas estindar para celebrar un contrato,
se aplicarin las normas generales que se refiere a la formacién del contrato, sujetas
a lo dispuesto en los Articulos 2.20 al 2.22.
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(2) Cliusulas estindar son aquellas preparadas con antelacion per una de las
partes para su use general y repetido y que son utilizadas, de hecho, sin ser
negociadas con la ofra parte.

Articulo 2 20
{Estipulaciones sorpresivas)

(1) Carecera de eficiencia toda estipulacién incorporada en cliusulas estindar cuyo
contenido o redaccion, material o formal, no fuese razonablemente previsible por
la otra parte, salvo que dicha parte la acepte expresamente.

(2) Para determinar la existencia de dicha estipulacion, se tendrd en cuenta su
contemdo, lenguaje y presentacion.

Articulo 221
(Contradiccion en clausulas estdndar y no-estdndar}

En caso de contradiceion entre una cliusula estdndar y una que no o sea, prevale-
cerd esta ultima.

Articulo 222
{Contradiccion entre formularios)

Cuando ambas partes utilizan cliusulas estindar y llegan a un acuerdo excepto en
lo que se refiere a dichas cliusulas, el contrato se entenderd celebrado en base a lo
acordado y a lo dispuesto en aguellas cliusulas esténdar que sean sustancialmente
comunes, amenos gue una de las partes hubiera indicado claramente con antelacion,
o que liego de formalmente celebrado y sin demora asi lo comuniquen a a
contraparte que no tiene el proposito de quedar obligada por dicho contrato.

CAPITULO 3. VALIDEZ

Articulo 3.1
(Cuestiones excluiday)

Estos Principios no atafien a la invalidez del contrato cansada por:
() incapacidad
(b) falta de legitimacion
(c) inmoralidad o ilegalidad.
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Articulo 32
{Validez del mero acuerdo)

Todo contrato queda celebrado, modificado o extinguido por el mero acuerdo de
las partes, sin ningdn otro requisito.

Articulo 33
{(Imposibilidad originaria de cumplimiento)

(1) No afectard a la validez del contrato el hecho de que en el momento de su
celebracidn no sea posible la ejecucitn de la obligacién contraida.

(2) Tampoco afectard a la validez del contrato si al momento de su celebracién
una de las paries no estuviere facultada para disponer de los bienes objeto del
contrato,

Articulo 34
(Definicion de error)

El error consiste enuna concepeion equivocada sobre los hechos o sobre el derecho,
que debi6 existir al tiempo de la celebracion del contrato.

Articulo 35
(Error determinante)

(1) Cualquiera de las partes podri dar por anulado un contrato, basandose en error,
inicamente si en el momento de su celebracién el error fue de tal magnitud que una
persona razonable y en la misma situacidn, ne habria contratado o lo habria hecho
en términos sustancialmente diferentes en caso de haber conocido la realidad de las
cosas, y ademais:

(a) la otra parte incurrié en el mismo error, 0 1o causd, o lo conocié o lo debid
haber conocido, y cuando dejar 4 la otra parte en ¢l error hubiese sido contrario a
los criterios comerciales razonables de lealtad negocial; o

(b) en el momento de darse por anulado el contrato, la otra parie no habia
actuado ain de conformidad con el contrato.

(2) No obstante una parte no puede dar por anulade un contrato cuando:;

(a) ha incurrido en culpa grave al cometer el error; o

(b} el error versa sobre una materia en la cual la parte equivocada ha asumido
el riesgo o si, tomado en consideracion las circunstancias del caso, dicha parte debe
soportar dicho riesgo.
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Articulo 3.6
(Error en la expresion o en la transmision)

Un error en la expresion o en la transmision de una declaracion serd considerado
como un error de la parte de quien emand dicha declaracion.

Articulo 3.7
(Derechos y acciones por incumplimiento)

La parte equivocada no puede dar por anulado ¢l contrato invocando error, st los
hechos en los que basa su pretension lo otorgan o le podrian haber otorgado
derechos y acciones por incumplimiento del contrato.

Articulo 3.8
{Dolo)

Cualquiera de las partes puede dar por anulado un contrato cuando inducida a
celebrarlo mediante maniobras dolosas de la otra parte, incluyendo palabras o
practicas, o cuando dicha parte omitié revelar informacién que deberia haber sido
revelada conforme a criterios comerciales razonables de lealtad negocial.

Articulo 3.9
{Amenazas)

Cualquiera de las partes puede dar por anulado un contrato cuando fue inducida a
celebrarlo mediante una amenaza injustificada de la otra parte, 1a cual, tomando en
consideracion las circunstancias del caso, fue tan inminente y grave que no le dejo
otra alternativa razonable. En especial, una amenaza se considera injustificada si la
accién u omision con la que el promitente fue amenazado es intrinsecamente ilicita,
0 era ilicito emplear dicha amenaza como medio para obtener la celebracién del
contrato.

Articulo 3.10
(Excesiva desproporcion)

(1) Cualquiera de la parte puede dar por anulado un contrato o cualquiera de sus
disposiciones si en el momento de su celebracion, éste o alguna de sus cldusulas
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otorgan a la otra parte una ventaja excesiva, A tal efecto, se deben tener en cuenta,
entre otros, los stguientes factores:

(a) que la otra parte se haya aprovechado injustificadamente de ia dependencia,
afliccién econémica o necesidades apremiantes de la impugnante, o de su falta de
prevision, ignorancia, ingxperiencia o falta de habilidad en la negociacion; y

(k) la naturaleza y finalidad del contrato.

(2) A peticiénde la parte legitimada para dar por anulado el contrato, el tribunal
podri adaptar el contrato o la cliusula en cuestion, a fin de ajustarlos a criterios
comerciales razonables de lealtad negocial.

(3) El tribunal también podra adaptar el contrato o la cldusula en cuestién, a
peticion de la parts que recibié una comunicacién de darlo por anulado, siempre y
cuando dicha parte le haga saber su decisidn a la otra inmediatamente, y, en todo
caso, antes de que ésta obre de conformidad con su voluntad de dar por anulado el
contrato. Se aplicardn, por consiguiente, las previsiones del Articulo 3.13 (2).

Articulo 3.11
(Terceros)

(1) Cuando el dolo, la amenaza, fuerza o intimidacién, la excesiva desproporcion
o ¢l error sea imputables o sean conocidos o deben ser conocidos por un tercero de
cuyos actos es responsable la otra parte, el contrato podrd ser anulado bajo las
mismas condiciones que si dicha anomalias hubieran sido obra suya.

(2) Cuando €1 dolo, la amenaza, tuerza o intimidacion, o la excesiva despro-
porcion sea imputable a un tercero de cuyos actos no es responsable la otra parte,
el contrato podrd ser dado por anulado si dicha parte conocid o debid conocer el
dolo, 1a amenaza, fuerza o intimidacion, ¢ la excesiva desproporcién, o bien si en
¢l momento de darlo por anulado dicha parte no habia actuado todavia de confor-
midad con lo dispuesto en el contrato.

Articulo 3.12
(Confirmacion)

No habrd lugar a la anulacion del contrato si la parte facultada para darlo por anulado
lo confirma de una manera expresa o ticita una vez que ha comenzado a correr el
plazo para comunicar la anulacion.
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Articulo 3.13
(Pérdidu del derecho de dar por anulado el contrato)

{1) Si una de Tas partes se encuentra facultada para dar por amulado el contrato por
causa de error, pero la otry parte declara quererlo ejecutar o cumple el contrato en
los términos previstos por la parte facultada para darlo por anulado, el contrato se
considerard celebrado en dichos términos. En tal caso, la parte interesada en
cumplirlo deberd declarar inmediatamente que desea cumplir, o bien deberd cum-
plirlo tan pronto como sex informada de la manera en que la parte facultada para
dar por anulado el contrato lo ha entendido y antes de que ella proceda 4 obrar de
conformidad con la comunicacion de anulacion.

Articulo 3.14
{Comunicacion de dar por anulado el contrato)

El derecho de dar por anulado el contrato se ¢jerce mediante una comunicacion a
la otra parte.

Articulo 3.15
{(Pluzos)

{1} La comunicacién de dar por anulado el contrato debe realizarse dentro de un
plazo razonable, teniendo en cuenta las circunstancias, despugs de que la parte
impugnante conocio o no podia ignorar los hechos ¢ pudo obrar libremente.

(2) Cuando una cldusula del contrato pueda ser dada por anuiada en virtud del
Articulo 3.10, el plazo para comunicar {a anulacion empezard a correr a partir del
momento en que dicha clausula sea invocada por la otra parte.

Articulo 3.16
{Anulacion parcial)

Si la cliusula de anulacion afecta s6lo algunas clausulas del contrato, los efectos
de la anulacion se limitaran a dichas clausulas, a menos que, teniendo en cuenta fas
circunstancias, no sea razonable conservar la validez del resto del contrato.
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Articulo 3.17
{Efectos retroactivos)

(1) La anulacién tendrd efectos retroactivos.

(2) La anulacidén habilita a cada parte para pedir la restitucion de lo entregado
conforme ! contrato o a las cldusulas que sean aniladas, siempre que proceda al
mismo tiempo a restituir lo recibido conforme al contrato o a dichas cldusulas. Si
una de las partes no puede restituir en especie lo recibido, deberd compensar
adecuadamente a la otra.

Articulo 3.18
{Dafios y perjuicios)

Independientemente de que el contrato sea o no dado por anulado, la parte que
conocit o tenfa que haber conocido la causa de anulacion habrd de resarcira la otra,
colocdndola en la misma situacion en que se encontraria de no haber celebrado el
contrato.

Articulo 3.19
{Cardcter imperativo de las disposiciones)

Las disposiciones de este capitulo son imperativas, salvo en lo que se refiere a la
fuerza vinculante del mero acuerdo, a Ja imposibilidad originaria del cumplimiento
y al error.

Articulo 320
{Declaraciones unilaterales)

Las disposiciones de este capitulo se aplicarin, con las modificaciones pertinentes,
a toda comunicacion de intencidn que una parte dirija a la otra.

CAPITULO 4. INTERPRETACION

Articulo 4.1
{Intencién de las partes)

(1) El contrato debe interpretarse conforme a la intencién comidn de las paries.
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(2) Si dicha intencion no puede establecerse, el contrato se interpretard confor-
me al sentido que le habrian dado personas sensatas de 1a misma condicidn que las
partes, colocadas en las mismas circunstancias.

Articulo 42
(Interpretacion de declaraciones y otras conductas)

(1) Las declaraciones y demis conductas de cada una de las partes se interpretarin
conforme a su intencion, siempre que la otra la haya conocido y no la haya podido
ignorar.

{2) Si el dicho inciso precedente no fuera aplicable, tales declaraciones y
conductas deberin interpretarse conforme al sentido que les darfa una persona
sensata de la misma condicidn, colocada en las mismas circunstancias.

Articulo 43
(Circunstanciays relevantes)

(1) Para la aplicacion de los Articulos 4.1 y 4.2, deberdn tomarse en consideracidén
todas las circunstancias, incluso:
{a) las negociaciones previas entre partes;

Articulo 44
(Interpretacion contextual del contrate y sus disposiciones)

Las cldusulas y expresiones se interpretarin en funcion del contrato en su conjunto
o de la disposicidn en la coal se encuentren,

(b) las pricticas que ellas hayan establecido entre sf;

(¢) la conducta observada por las partes luego de celebrarse el contrato;

{d) 1a naturaleza y finalidad del contrato;

(e) el sentido cominmente dado a los témminos y expresiones en el respectivo
ramo comercial; y

(1) los usos.

Articulo 4.5
(Interpretacion dando efecto a todas las disposiciones)

Las cliusulas de un contrato se interpretardn en el sentido de que todas produzcan
algin efecto, antes que privar de efectos a alguna de ellas.
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Articulo 4.6
(Interpretacion contra proterenten)

Si las cldusulas de un contrato dictadas por una de las partes no son claras, se
. . LI . . .
preferird la interpretacion que perjudique a dicha parte.

Articulo 4.7
(Discrepancias idiomdticas)

En caso de discrepancia entre varas versiones idiomdticas del mismo contrato,
todas con la misma jerarquia, se preferiri la interpretacién acorde con la versién en
el idioma en el cual el contrato fue redactado originalmente.

Articulo 4.8
(Integracion del contrato)

(1) Cuando las partes no se hayan puesto de acuerdo acerca de una disposicion
importante para la determinacion de sus derechos y obligaciones, se considerard
integrada al contrato aquella disposicién que resulte mas apropiada a las circuns-
tancias.

(2) Para determinar cudl es la disposicion més apropiada, se tendrd en cuenta,
entre otros factores, los siguientes:

(a) la intencidn de las partes;

(b) la naturaleza y finalidad del contrato;

(¢) la buena fe y a lealtad negocial;

(d) el sentido comin.

CAPITULO 5. CONTENIDO

Articulo 5.1
{Obligaciones expresas e implicitas)

Las obligaciones contractuales pueden ser expresas o implicitas.
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Articulo 52
{Obligaciones implicitas)

Las obligaciones implicitas dimanan de:
{a) la naturaleza y finalidad del contenido;
(b) las pricticas establecidas entre las partes y 10s usos;
(¢} la buena fe y la lealtad negocial.
(d) el sentido comin,

Articulo 53
(Cooperacion entre las partes}

Una parte debe cooperar con la otra cuando dicha cooperacion puede ser razona-
blemente esperada para ¢l cumplimiento de las obligaciones de esta Gltima.

Articulo 5.4
{Obligacion de resultados v obligacion de medios)

(1) En la medida en que la obligacién de una de las partes implique el deber de
alcanzar un resultado especifico, dicha parte estard obligada a obtener dicho
resultado.

(2) Enlamedida enque la obligacién de la partes implique el deber de desplegar
1os medios apropiados en la ejecucion de una actividad, dicha parte estard obligada
a desplegar tales medios, tal como lo haria una persona razonable de la misma
condicion colocada en las mismas circunstancias.

Articulo 5.5
(Criterios para determinar el ipo de obligacion)

Para determinar en qué medida la obligacion de una de las partes es una obligacion
de medios o de resultados, se tendrd en cuenta, entre otros factores, los siguientes:

() la manera en que la obligacion se expresa en el contrato;

(b} ¢l precio y demds elementos del contrato;

{c) ¢l nivel de riesgo normalmente involucrado en la obtencion del resultado
esperado;

(d) et influjo de las habilidades de 1a otra parte en Ja ejecucion de la obligacion.
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Articulo 5.6
{Determinacion de la calidad de la prestacion)

Cuando la calidad de la prestacién no ha sido precisada ni puede ser determinada
en base al contrato, la prestacién debe ser de una calidad razonable y en ningiin
caso inferior a la calidad mediana, segiin las circunstancias.

Articulo 5.7
(Determinacion del precio)

(1) Si en contrato no fija el precio ni prevé su determinacion, a falta de cualguier
indicacién en contrato, se entenderd que las partes se remitieron al precio general-
mente cobrado por tales prestaciones al momento de celebrarse el contrato, en
circunstancias semejantes dentro del respectivo ramo comercial. De no poder
establecerse el precio de esta manera, se entenderd que la partes se remitieron a un
precio mzonable.

(2) Cuando la determinacion del precio queda a cargo de una de las partes y 1a
cantidad asi determinada sea manifiestamente irrazonable, serd sustituido por un
precio razonable, sin admitirse disposicion en contrario.

(3) Cuando la determinaci6n del precio quede a cargo de un tercero y éste no
pueda o no quiera fijarlo, el precio serd uno razonable,

(4) Cuando el precie ha de fijarse por referencia a factores que no existen, que
han dejado de existir o no son asequibles, se acudird como sustitto al factor
equivalente mds cercano.

Articulo 5.8
(Contrato por tiempo indefinido)

Cualquiera de las partes podrd dar por terminado un contrato de tiempo indefinido,
comunicandosele a la otra con una anticipacién razonable.

CAPITULO 6. CUMPLIMIENTO

Seccién 1: Cumplimiento en general

Articulo 6.1.1
{Momento del cumplimiento)

Cada parte debe cumplir sus obligaciones:
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(a) en el momento estipulado en el contrato o determinable segiin éste;

{b) en cualquier momento dentro del término estipulado en el contrato o
determinable segiin éste, a menos que las circunstancias indiquen que a la otra parte
le corresponde escoger el momento de! cumplimiento;

(¢) en los demd4s casos, en un plazo razonable después de celebrado el contrato.

Articulo 6.12
{Cumplimiento de una sola vez o en etapas)

En los casos previstos en el Articulo 6.1.1 (b o (¢), una parte debe de cumplir con
sus obligaciones de una sola vez, siempre que la prestacion pueda realizarse de una
vez y que las circunstancias no indiquen otro modo de cumplimiento.

Articulo 6.1.3
(Cumplimiento parcial)

(1) El acreedor puede rechazar la oferta de un cumplimiento parcial que se le haga
en la oportunidad en que deba cumplirse la obligacidn, independientemente si el
deudor garantiza o no el cumplimiento del resto de 1a obligacion, a menos que
el acreedor carezea de interés legitimo para el rechazo.

(2) Los gastos adicionales causados al acreedor por el cumplimiento parcial
son a cargo del deudor, sin perjuicio de cualquier otra pretension que le pueda
corresponder al acreedor.

Articulo 6.14
(Secuencia en el cumplimienio)

(13 En la medida de lo posible, las partes cumplirdn sus obligaciones en forma
simultdnea a menos que las circunstancias indiguen otro maodo de cumplimiento.

(2) En la medida en que el cumplimiento de sélo una de las partes requiera un
periodo de tiempo, dicha parte deberd cumplir primero, a menos que las circuns-
tancias indiquen otro modo de cumplimiento.

Articulo 6.15
(Cumplimienio anticipado)

(1) El acreedor puede rechazar el cumplimiento anticipado de la obligacion, a
menos que carezea de interés legitimo para hacerlo.
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(2) La aceptacién del acreedor de un cumplimiento anticipado no cambia el
plazo de cumplimiento de sus propias obligaciones, si éste se fijo inde-
pendientemente del cumplimiento de la obligaciones de la otra parte.

(3) Los gastos adicionales causados al acreedor por el cumplimiento anticipado
de la otra parte serdn a cargo de esta iltima, sin perjuicio de cualquiera otra
pretension que pueda comesponder.

Articulo 6.1.6
(Lugar del cumplimiento

(1) En caso de que el contrato no determine el lugar de complimiento, m éste
pueda determinarse con base a aquél, el deudor habrd de cumplir;

(a) enel establecimiento del acreedor cuando se trate de obligaciones de dinero;

(b) en su prepio establecimiento, cuando se trate de cualquier otra obligacion.

(2) El incremento de los gastos relativos al cumplimiento, ocasionados por el
cambio de establecimiento de una de las partes con posterioridad a 1a celebracion
del contrato, serdn a cargo de dicha parte.

Articulo 6.1.7
(Pago con cheque u otro instrumento)

(1) El pago puede efectuarse en cualquier forma en el curso ordinario de los
negocios en el lugar del pago.

(2) No obstante, se presemird que el acreedor gue acepta un cheque u otra orden
de pago o promesa de pago, ya sea en virtud del inciso anterior o espontineamente,
lo acepta bajo la condicion de que el instrumento o promesa de pago sea cumplido.

Articulo 6.1.8
{Pago mediante transferencia de fondos)

{1) El pago puede efectuarse mediante una transferencia a cualquier institucion
financiera en la que el acreedor haya hecho saber que mantiene una cuenta, a menos
que huhiera indicado una cuenta especitica para ello.

(2) En el caso de pago mediante transferencia de fondos, la obligacién se
extingue cuando la transferencia a la institucion financiera se hace efectiva,



CONTRATOS COMERCIALES 149

Articulo 6.1.9
{Monedu de pago)

(1) Si um obligacién de dinero se expresa en moneda diferente a la del lugar del
pago, éste podra hacerse en la moneda de dicho Jugar, a menos que:

(1) dicha moneda no fuere libremente convertible; o

(b) las partes hayan convenido en que el pago sea efectuado solo en la moneda
expresada.

(2) Si fuere imposible para el deudor efectuar el pago en la moneda expresada
en la obligacion, el acreedor podrd exigirle el pago en la moneda del tugar del pago,
incluso en el supuesto contemplado en el inciso (1) (b).

(3) El pago en la moneda del lugar de pago deberd efectuarse conforme a la
tasa de cambio prevaleciente en ese lugar en el momento gue debe hacerse el pago.

(4) Sin embargo, si el dendor no hubiere pagado cuando debié hacerlo, el
acreedor puede exigir el pago conforme al tipo de cambio predominante, a su
gleccion, al vencimiento de la obligacion o al momento del pago efectivo,

Articulo 6.1.10
(Moneda que no ha sido especificada)

Si el contrato no sefiala una moneda determinada en Ia que se deba pagar la
obligacion, el pago se hard en la moneda del lugar donde debe efectuarse el pago.

Articulo 6.1.11
{Guastos del pago)

Cada parte debe asumir los gastos derivados del cumplimiento de sus obligaciones.

Articulo 6.1.12
{Imputacion de pagos)

(1) El deudor de vatias obligaciones de dinero a favor del mismo acreedor puede
indicar al momento de pagar a cudl de ellas se imputara su pago. Sin embargo, el
pago ha de imputarse en primer lugar a cualquier gasto, luego a los intereses
vencidos v finalmente al pago del capital,

(2) Si ¢l deudor no hiciere tal indicacion, podri el acreedor dentro de un plazo
razonahle después del pago, indicar at deudor a qué lo imputa, siempre que dicha
obligacion se encuentre vencida y no haya controversia respecto a ella.
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(3) A falta de imputacion conforme a los incisos (1) y (2), el pago se imputard
en su orden, a 1a obligacién que se encuentre en las siguientes circunstancias:

() 1a obligacidn vencida y, si hubiere varias, la que vencié primero;

(b} 1a obligacion que cuente con menos garantias para el acreedor;

(c) 1a obligacién més onerosa para el deudor;

(d) 1a obligacion que surgié primero.

En caso de no ser aplicable ninguno de los criterios precedentes, el pago se
imputari a todas las obligaciones en forma proporcional.

Articulo 6.1.13
(Imputacién del pago de obligaciones no dinerarias)

El Articulo 6.1.11 se aplicard, con las adaptaciones del caso, a la imputacion del
pago de obligaciones no dinerarias.

Articulo 6.1.14
{Solicitud de autorizacion piblica)

Cuando la ley de un Estado exija una autorizacidn pablica que afecta la validez del
contrato o sk cumplimiento, sin que la ley o las circunstancias del pago indiquen
algo distinto:

{(a) s1 s0lo una de las partes tiene su establecimiento en tal Estado, ella deber4
tomar las medidas necesarias para obtener dicha autorizacion; y

{b) en los demdas casos, serd la parte cuyo cumplimiento requiers de la
autorizacion la que deberd tomar medidas necesarias para obtenerla.

Articulo 6.1.15
{Procedimiento para solicitar autorizacion)

{1) La parte obligada a tomar las medidas necesarias para obtener la autorizacién,
debera proceder sin demora injustificada y asumir todos los gastos en que incurra.

(2) Dicha parte deber4, cuando ello sea el caso, comunicar a 1a otra, sin demora
injustificada, el otorgamiento o la denegacion de la autorizacion.

Articulo 6.1.16
(Autorizacion que no ha sido otorgada ni denegada)

{1) Cualquiera de la partes puede dar por terminado el contrato si, pese a que 1a
parte obligada a obtener la autorizacion tomd tas medidas requeridas al efecto,
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la autorizacion no es otorgada ni rechazada dentro del plazo convenido, en el caso
de 1o haberse fijado plazo alguno, dentro de un plazo prudencial a partir de ia
celebracion del contrato,

(2) No se aplicard lo previsto en el inciso (1) cuando ta autorizacién solamente
concierna a alguna de la cldusulas del contrato, siempre que, teniendo en cuenta las
circunstancias, sea razonable conservar el resto del contrato aunque sea denegdda
la autorizacion,

Articulo 6.1.17
(Autorizacion denegada)

(1) La denegacién de una autorizacion indispensable parm la validez del contrato
comporta la nulidad del mismo. Si la denegacion involucra la validez de alguna o
algunas de las cliusulas del contrato, tan sélo éstas serdn nulas, siempre y cuando,
teniendoe en cuenta las circunstancias, sea razonable conservar el resto del contrato.

(2) Se aplicarin las reglas relativas al incumplimiento del contrato, cuando fa
denegacion de la autorizacion haga imposible, en todo o en parte, el cumplimiento
del contrato.

Seccion 2: Excesiva onerosidad (Zardship)

Articulo 621
(Obligatoriedad del contrato)

Salvo lo dispuesto en esta seccion con relacion a la *‘excesiva onerosidad” (hard-
ship), las partes continuarin obligadas a cumplir sus obligaciones » pesar de que
dicho cumplimiento se haya vaelto mis oneroso para una de ellas.

Articulo 622
(Definicion de “excesiva onerosidad”’, hardship)

Se presenta un caso de “excesiva onerosidad” (hardship) cuandoe ocurren sucesos
gue alteran fundamentalmente el equilibrio del contrato, ya sea por el incremento
en el costo de la prestacion a cargo de una de las partes, o bien por una disminucion
del valor de la prestacion a cargo de 1a otra, y ademds, cuando:

(a) dichos sucesos ocurmen o son conocidos por la parte en desventaja después
de la celebracion del contrato;

(b) dichos sucesus no pueden ser razonablemente previstos por la parte en
desventaja en el momento de celebrarse el contrato;

(¢) dichos sucesos escapan al control de la parte en desventaja; y
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(d) la parte en desventaja no asumid el riesgo de tales sucesos.

Articulo 623
(Efectos de la “excesiva onerosidad ', hardship)

(1) En caso de *‘excesiva onerosidad” (hardskip), 1a parte en desventaja puede
solicitar la renegociacion del contrato. Tal solicitud debera formularla sin demora
injustificada, con indicacién de tos fundamentos en los que se basa.

(2) La solicitud de renegociacién no autoriza en sf misma a la parte en
desventaja a suspender el cumplimiento de sus obligaciones.

(3) En caso de no llegarse a un acuerdo en un plazo prudencial, cualquiera de
las partes podrd acudir a un tribunal.

{(4) Si el tribunal determina que se presenta una situacién de “excesiva
onerosidad” (hardship), v siempre que lo considere razonable, podra:

{(a) dar por terminado el contrato en una fecha determinada y en los términos
que al efecto determine, o

(b) adaptar ¢l contrato, de modo de restablecer su equilibrio.

CAPITULO 7. INCUMPLIMIENTO

Seccion 1: Del incumplimiento en general

Articulo 7.1.1
{Definicion de incumplimiento)

Incumplimiento es la falta de ejecucion por una de las partes de cualguiera de sus
ohligaciones contractuales, e incluye tanto el complimiento defectuoso como el
complimiento tardio.

Articulo 7.12
(Interferencia de la otra parte)

Una parte no podrd valerse del incumplimiento de otra parte, en la medida en que
tal incumplimiento haya sido causado por actos u omisiones de la primera o por
cualquier otro evento cuyo riesgo ella asumia,
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Articule 7.1.3
(Suspension del cumplimiento)

(1) Cuando las partes han de cumplir simultineamente, cada parte puede suspender
el cumplimiento de su prestacion hasta que la otra ofrezca su prestacion.

(2) Cuando el cumplimiento ha de ser sucesivo, la parte que ha de cumplir
después puede suspender su cumplimiento hasta que haya cumplido 1a parte que
debe hacerlo primero,

Articulo 7.1.4
{Subsanacion del incumplimiento)

(1) La parte incumplidora podrd, a su cargo, subsanar cualquier incumplimiento,
siempre y cuando:

(a) comunique sin demora injustificada su intencion de subsanar su incumpli-
miento, indicando la forma en que intenta subsanarlo y el plazo para la subsanacion;

{b) la subsanacion sea apropiada a las circunstancias;

(¢) la parte perjudicada carezea de interés legitimo para rechazarla; y

{d) dicha subsanacion se leve a cabo sin demora.

(2) La comunicacion de que el contrato se considera terminado no impide el
derecho a subsanar el incumplimiento,

(3) Los derechos de la parte perjudicada que fueren incompatibles con la
prestacion de la parte incomplidora, quedarin suspendidos desde la comunicacion
de la intencion de subsanar el incumplimiento hasta la expiracion det plazo para [a
subsanacion,

(4) Mientras se encuentre pendiente la subsanacion del incumplimiento, la
parte perjudicada podrid aplazar su propia prestacion.

(3) Independicntemente de la subsanacidn del incumplimiento, la parte perju-
dicada conserva el derecho a reclamar el resarcimiento por el retraso, al igual que
cuakquier dafio causado o que no pudo ser evitado por la subsanacion.

Articulo 7.1.5
{Plazo adicional para el cumplimiento)

(1) En caso de incumplimiento, ka parte perjudicada podra conceder 4 Ja otra un
plazo adicional para que cumpla, y asi se lo comunicara.

(2) Durante el transcurso de ese plazo adicional, la pante perjudicada podri
suspender el cumplimiento de sus propias obligaciones correlativas y reclamar el
resarciniento, pero no podrd ejercitar ninguna otra accion, La parte perjudicada
poded ejercitar cualquiera de las acciones previstas en este capitulo si recibe una
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comunicacion de 1a otra parte que no cumpliri dentro de dicho plazo adicional o si
éste expirase sin que la prestacidn debida haya sido realizada.

{3) En caso de que la demora en el cumplimiento no sea esencial, la parte
perjudicada que ha comunicado a la otra el otorgamiento de un plazo adicional de
duracién razonable, podra dar por terminado el contrato al vencimiento de dicho
plazo. El plazo adicional que no fuere de una duracién razonable podrd ser ampliado
enconsonancia con dicha duracién, En su comunicacién, ka parte perjudicada podra
prevenir al comunicarle el otorgamiento de un plazo adicional, que si no cumple
dentro de dicho plazo el contrato quedard antomédticamente terminado.

{4) El inciso (3) no se aplicard cuando la prestacion incumplida sea tan s6lo
una minima parte de !a obligacién contractual asumida por la parte incumplidora.

Articulo 7.1.6
(Cldusulas de exoneracion)

Una cldusula que limite o excluya la responsabilidad por incumplimiento, o que le
permita a yna parte gjecutar una prestacion forma sustancialmente a lo que fa otra
podia razonablemente esperar, no podrd invocarse si fuere manifiestamente desleal
en funcidn de la finalidad del contrato.

Articule 7.1.7
(Fuerza mayor) (force majeure)

(1) El incumplimiento de una parte es excusable prueba que se debié a un
impedimento ajeno a su control y que no cabia esperar razonablemente al momento
de celebrarse el contrato, o que haber evitado o superado tal impedimento o sus
consecuencias.

(2) Cuando el impedimento sélo sea temporal, 1a excusa tendri efecto durante
un periodo de tiempo que sea razonable en funcién del efecto del impedimento en
el cumplimiento del contrato.

(3) La parte incumplidora deberid comunicar a la otra el impedimento y su
efecto sobre su aptitud para cumplir el contrato. Si la comunicacién no fuere
recibida en un plazo razonable contado a partir de que la parte incumplidora supo
0 debié saber del impedimento, esta parte serd responsable del dafio que le Hegare
a causar a la otra dicha falta de recepcion.

(4) Nada de lo dispuesto en este Articulo impedird a una parte ejercitar el
derecho a dar por terminado el contrato, o a aplazar su cumplimiento o a reclamar
intereses por el dinero que se le debe.
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Seccion 2: Derecho a exigir el cumplimiento

Articulo 7.2.1
(Cumplimiento de obligacion dineraria)

Si una parte que estd obligada a pagar dinero no lo hace, la otra parte puede exigir
el pago.

Articulo 7.2.2
(Cumplimiento de obligaciones no dinerarias)

Siuna parte no cumple con una obligacion distinta a 1a de pagar una suma de dinero,
la otra parte puede exigir su cumplimiento, a menos que:

(a) tal prestacion sea juridica o fisicamente imposible;

(b) el cumplimiento o, en su caso, la ejecucién forzosa, sea excesivamente
£ravoso 1t ONEroso;

(c) la parte legitimada para recibir la prestacion no pueda razonablemente
obtenerla por otra via;

(d) la prestacién tenga caricter exclusivamente personal; o

(e) 1a parte legitimada para recibir la prestacién no fa exija dentro de un plazo
razonable desde de que supo ¢ debié haberse enterado del incumplimiento.

Articulo 7.2.3
(Reparacidn y reemplazo de la prestacién defectuosa)

El derecho al cumplimiento incluye, cuando haya lugar a ello, el derecho a reclamar
la reparaci6n, ¢l reemplazo u otra subsanacién de la prestacion defectuosa. Lo
dispuesto en los articulos 7.2.1 y 7.2.2 se aplicard segiin proceda.

Articulo 7.2.4
(Pena judicical)

(1) Cuando un tribunal ordena a una parte que cumpla, también puede ordenar que
pague una pena, si no cumple con la orden.,

(2) La pena ser pagada a la parte perjudicada, salvo que normas imperativas
del derecho del fore dispongan otra cosa. El pago de la pena a la parte petjudicada
no excluye el derecho de ésta al resarcimiento.
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Articulo 7.2.5
(Cambio de pretension)

(1) La parte perjudicada que habiendo requertdo el cumplimiento de una obligacién
no dineraria, no la obtenga del plazo fijado para ello o, en su defecto, dentro de un
plazo razonable, podra recurrir a cualquier otra pretension.

(2) En caso de no ser factible Ia ejecucion de un mandato judicial que ordene
el cumplimiento de una obligacién no dinerana, la parte perjudicada podrd recurrir
a cualquier otra pretension.

Seccién 3: Terminacién

Articule 7.3.1
(Derecho a dar por terminado el contrato)

(1) Una parte podr dar por terminado el contrato si la falta de la otra parte al cumplir
una de las obligaciones contractuales constituye un incumplimiento esencial.

(2) Para determinar si la falta de cumplimiento de una obligacion constiye
un incumplimiento esencial se tendrd en cuenta, en particular, si:

(a) el incumplimiento priva sustancialmente a la parte perudicada de lo que
tenia dereche a esperar en virtud del contrato, a menos que la otra no hubiera
previsto ni podido prever razonablemente ese resultado;

(b) el cumplimiento estricto de la obligaci6n insatisfecha era esencial dentro
del contrato;

() el incumplimiento fue intencional o temerario;

(d) el incumplimiento le otorga a la parte perjudicada razones para creer que
no puede confiar en el cumplimiento futuro de la otra;

{e) la terminacion del contrato hard sufrir a la parte incumplidora una pérdida
desproporcionada como consecuencia de su preparacidn o cumplimiento,

(3) En caso de demora, la parte perudicada podré dar por tenminado el contrato
si la otra parte no cumple antes de la expiracién del plazo adicional previsto en el
Articulo 7.1.5.

Articulo 732
(Comunicacion de la terminacion)

(1) El derecho de una parte a dar por terminado el contrato se ejercitard mediante
una comunicacién a la otra parte.

(2) Si la prestacion hubiere sido ofrecida tardiamente o haya sido defectnosa,
la parte perjudicada perderd el derecho a dar por terminado el contrato a menos que
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conumnigue su decision en tal sentido ala otra parte en un pericdo razonable después
de que supo o debid saber de la prestacion defectuosa.

Articulo 733
(lncumplimiento anticipado)

Si con anterioridad a la fecha de cumplimiento de una de las partes queda claro que
habra un incumplimiento esencial por la otra parte, 1a otra puede dar por terminado
el contrato.

Articulo 734
{(Garantia adecuada de cumplimiento)

Una parte que crea razonablemente que habrd un incumplimiento esencial, podri
exigir garantia adecuada de cumplimiento y, mientras tanto, podrd suspender su
propia prestacion. Si esta garantfa no se otorga en un plazo razonable, la parte que
la exige podra dar por terminado el contrato.

Articule 73.5
(Efectos generales de la terminacion)

(1) La terminacién del contrato releva a las partes de la obligacién de efectuar y
aceptar prestaciones futuras.

(2) La terminacion no excluye et derecho al resarcimiento por el incumplimien-
t0.

(3) La terminacién no altera las disposiciones contractuales relativas a la
resolucion de controversias o cualquier otra cliusula del contrato destinada a tener
efecto atin después de su terminacion.

Articulo 736
(Restitucion)

(1) A la terminacion del contrato, cada parte puede reclamar a la otra la restitucion
de o que haya entregado en razon de dicho contrato, siempre y cuando restituya a
la vez 10 que recibi6. Si no es posible o apropiada la restitucion en especie, deberd
hacerse una compensacion en dinero, siempre que sea razonable.

(2) Con todo, si el contrato es divisible y su cumplimiento se extendié durante
algan tiempo, dicha resolucion cabrd solo en relacion a lo dado y recibido con
posterioridad a la terminacion del contrato.
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Seccién 4: Resarcimiento

Articulo 7.4.1
(Derecho al resarcimiento)

Todo incumplimiento otorga a la parte perjudicada un derecho al resarcimiento, ya
sea exclusivo o enconcurrencia con otras pretensiones, salvo que el incumplimiento
fuere excusable conforme a estos Principios.

Articulo 742
{Reparacion integral)

(1) La parte perjudicada tiene derecho a la reparacién integral del dafio derivado
del incumplimiento. Este dafio comprende tanto cualquier pérdida sufrida, asi como
cualquier ganancia de Ia que se haya visto privada, teniendo en cuenta cualquier
ganancia que la parte perjudicada hubiera obtenido al evitar gastos o dafios.

(2) Tal dafio puede ser no pecuniario e incluye, por ejemplo, el sufrimiento
fisico y 1a angustia emocional.

Articulo 743
{Certeza del dafio)

(1) Solamente es resarcible el dafio que pueda determinarse conun grado razonable
de certeza, aun cuando sea futuro.

(2) La péndida de expectativas podrd resarcirse en la medida de la probabilidad
de éstas,

{3) Cuando no pueda establecerse la cuantia de los dafios con suficiente certeza,
quedard a discrecion del tribunal fijar el monto del resarcimiento.

Articulo 744
{Previsibilidad del dario)

La parte incumplidora es responsable solamente del daiio previsto o que razonable-
mente podria haber previsto al momento de la celebracion del contrato como
consecuencia probable de su incumplimiento.
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Articulo 745
(Prueba del davio en caso de una operacion de reemplazo)

La parte perjudicada que dio por terminado el contrato y efectud una operacién de
reemplazo en término y modo razonables, podrd recobrar la diferencia entre el
precio del contrato y el precio de la operacidn de reemplazo, asi como el resarci-
miento de otros dafios adicionales,

Articulo 7.4.6
(Prueba del dafiv por el precio corriente)

(1) 8i l1a parte perjudicada que dio por terminado el contrato y no efectud una
opetacion de reemplazo, pero la prestacién contractual tiene un precio cortiente,
podra recuperar la diferencia entre el precio del contrato y el precio corriente al
tiempo de la terminacién del contrato, asi como el resarcimiento de cualquier dafio
adicional.

(2) Precio corriente es el generalmente cobrado por mercaderias entregadas o
servicios prestados en circunstancias semejantes en el lugar donde el contrato debi6
haberse cumplido o, si no hubiere precio corriente en dicha plaza, el precio corriente
en otro lugar que parezca razonable tomar como punto de referencia.

Articulo 74.7
(Dafio imputable parcialmente a la parte perjudicada)

Cuando ¢l dafio se deba en parte 1 un acto u omision de la parte perjudicada o a
otro evento cuyo riesgo ella asumid, la cuantia del resarcimiento se reducir en la
medida en que tales factores hayan contribuido al dafio, tomando en consideracion
la conducta de cada una de las partes.

Articulo 748
(Atenuacion del dafio)

(1) La parte incumplidora no es responsable del dafio sufrido por la parte perjudi-
cada en cuanto ésta podia haberlo reducido adoptando medidas razonables que no
adoptd.

(2) La parte perjudicada tiene derecho a recuperar cualquier gasto en que
incurrié razonablemente tratando de reducir el dafio.
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Articulo 749
{Intereses por falta de pago de dinero)

(1) Si una parte no paga una suma de dinero cuando corresponde, la parte perjudi-
cada tiene derecho a cobrar intereses sobre dicha suma desde el vencimiento de la
obligacién hasta el momento del pago, sea 0 no excusable la falta de pago.

(2) El tipo de interés serd el promedio bancario en los préstamos bancarios a
corto plazo en favor de clientes calificados y que sea el ordinario para la moneda
de la obligacion en la plaza donde haya de hacerse el pago. En caso de no existir
dicho tipo en tal lugar, se aplicard el tipo corriente en el Estado de la moneda de
pago. En ausencia de aquel tipo en todos esos lugares, el tipo de interés serd el que
se considere apropiado conforme al derecho del Estado de la moneda de pago.

(3) La parte perjuclicada tiene derecho a una indemnizacién adicional por los
mayores dafios que le haya causado la falta de pago.

Articulo 7. 4.10
{Intereses sobre la restitucion)

A menos que se convenga otra cosa, los intereses sobre la restitcion correspon-
diente al incumplimiento de obligaciones no dinerarias comenzardn a devengarse
desde el momento del incumplimiento.

Articulo 74.11
{Modalidad de la compensacion monetaria)

(1) La indemnizacidn se pagara en forma global. No obstante, cuando la naturaleza
del daiio lo justifique, podri pagarse a plazos.
(2) La indemnizacidn pagadera a plazos podré ser indexada.

Articulo 7.4.12
{Moneda en la que se fija el resarcimiento)

El resarcimiento se fijard segiin sea mds apropiado, bien en la moneda enla cual la
obligacién dineraria hubiera sido expresada, o en aquella en la cual el perjuicio ha
sido sufrido.
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Articulo 74.13
(Pago estipulado para el incumplimiento)

(1) Cuando ¢l contrato estipule que la pare incumplidora pagard una suma deter-
minada a la parte perjudicada por el incumplimiento, ki parte perjudicada tiene
derecho a cobrar esa suma con independencia del dafio efectivamente sufrido.

{2) Con todo, y no obstante cualquier pacto contrario, la suma estipulada podri
reducirse a un monto razonable cuando fuere notablemente excesiva en refacion al
dafo ocasionado por el incumplimiento y a las demds circunstancias.



