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1. REGULACION INTERNA Y EXTERNA DE LA COMPRAVENTA

AUNQUE vLos ordenamientos internacional e interno se apliquen al mis-
mo contrate de compraventa, difieren sustancialmente en cuanto que
la Convencién, por una parte, sélo cubre compraventas internacionales
y exclusivamente de mercancias (y no a toda clase de éstas), y por
otra parte, sélo se refiere a algunos aspectos de dicho contrato; en
tanto que las normas del derecho mexicano regulan a la compraventa
en general, de toda clase de bienes y respecto a todos los contratos de
tal naturaleza, con independencia del lugar de su celebracién (es decir,
si son nacionales o internacionales), y respecto a todas las materias y
relaciones propias de tal negocio.

* Conferencia pronunciada por el autor en los cursos de Derecho Corporativo,
el dia 27 de octubre de 1981 en la UIA.
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Desde otre punto de vista, en tanto que la Convencién no distingue
entre la compraventa civil y la mercantil (art. 1, inciso 3), nuestro
derecho si lo hace, y reserva a cada una de las Entidades de la Federa-
cion (a sus respectivos Codigos Civiles) Ia reglamentacion de la com-
praventa de ese cardcter, y a la legislacién mercantil la venta comercial
(Codigo de Comercioc —C. Co.— y otras leyes, como la de Navegacion
v Comercio Maritimo —L.N. y C.M.— vy la dc Proteccidn al Consumidor
—LP.C).

Se da, pues, entre nosotros, el fendémeno de la multiplicidad de
fuentss legislativas, ya que, por unua parte, existen 32 Cédigos Civiles
que reglamentan los contratos de venta, independientemente de que
¢éstas sean nacionales o internacionales; Cddigos que resulten o pueden
resultar supletoriamente aplicables en relacién con las compraventas mer-
cantiles (cuando las leyes comerciales que las rigen contengan lagunas) ;
y por otra parte, existen varias leyes mercantiles que se aplican al con-
trato (C. Co., arts. 371 al 387), o a ciertos aspectos o caracterfsticas
de éste como sucede con las compraventas maritimas reguladas en la
LN.y CM. (arts. 210 al 221).

Esta multiplicidad de leyes plantea problemas muy graves, en
cuanto a la determinacion de la ley interna supletoriamente aplicable
(Codigo Civil Local, o Cédigo Civil del D. F.; en adelante citado como
C. Civ.}, y respecto a la naturaleza civil o comerdal del contrato que
se celebre; si este cardcter se puede predicar de las dos partes que in-
tervienen, como en las compraventas al consumo, o sélo en relacién
a una de ellas; es decir, que se trate de un contrato mercantil para una
de las partes y civil para la otra. Estas cuestiones son muy complejas y
para su solucién intervienen distintos factores, como la ley aplicable
(Cddigo de Comercio o Ley de Proteccién al Consumidor); el objeto
del contrato (v.gr., si se trata de cosas de comercio como los titulosvalor),
las partes que intervienen (si son empresarios, bancos, etc.), e incluso la
finalidad del acto (si €3 0 no especulativo, si se trata de una explotaddn
de una empresa, etc.). Para los comerciantes, y quienes con ellos con-
tratan, la multiplicidad de leyes es fuente de incertidumbres y de dudas,
ya que ignoran las disposiciones aplicables a sus relaciones juridicas, y la
proteccién que la ley les otorgue.

Por otra parte, tanto el C. Co. de 1890, como el C. Civ. del D. F. de
1928 (y todes los de los Estados que en mayor o menor medida lo han
copiado), son viejos y estin llenos de lagunas, en relacién con un con-
trato tan importante como el de compraventa, que en los tltimos afios
s¢ ha desarrollado enormemente, con el incremento del comercio nacio-
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nal e internacional, y en virtud de los distintos intercses que cn ¢l so
conjugan del Estado, de los consumidores, de los empIesarios.

Ahora bien, pareceria qus agregar un nuevoe ordepamiento, como
es la Convencidn de Viena (al ser ratificada por el Gobierno mexicu-
no), a los varios que ya cxisten, significaria aumentar la confusion
y propiciar la incertidumbre y la [alta de scguridad. No seria asi, sin
cmbargo. La Convencién sélo se refiere al comercio internacional,
campo en el que, consecuentemente, dejaria de aplicarse el derecho
interno. En éste subsistird la actual situacion confusa y casi cadtica,
mientras que nuestro legislador federal no se decida a poner orden y
preparar en esa materia (como tendrd gue hacerlo en muchas de las
del derecho mercantil) nuevas leyes que aticndan las necesidades ac-
tuales. 5i tal hace, habria en el futuro una ley moderna aplicable a
los contratos internos, y otra (la Convencion) a los de caricler in-
ternacional.

Ademds, dadu la dispersion, lu insuficiencia y la vetustez! de casi
todas las disposiciones de nuestro derecho, que vigen al contrato de
venta, un texte moderno, técnico, amplio como cs el de Ia Convencidn,
puede incluso servir de medelo de algunas de las instituciones que com-
prende, para la preparacion de leyes internas. Asi ha sucedido con el
Anteproyecto de Ley Fedeval de Abastos, que reproduce en gran medida
el capitulo de dicha Convencién, sobre la formacion de los contratos.

Por estas razones, nuestros legisladores deben proceder a la ratifica-
cién de la Convencion. Para justificar la importancia v la conveniencia
de tal decisién, procederemos a la comparacidon de ella con nuestras
leyes, siquicra sea en forma breve y compendiada, a efecto de resaltar
cn éstas sus defectos y omisionss, y en la Cenvencidn, los méritos y la
consideracion especial de problemas y de situaciones que al plantearse
en el trifico internacional protegen mejor los intereses de nuestro
comercio con el exterior, y ofrecen reglas precisas para prevenir y solu-
cionar conflictos,

2. REGLAS SOBRE LA FORMACION DE LOS CONTRATOS

La legislacion nacional, tanto civil 2 como mercantil, acusa una gran
pobreza, respecto a la regulacién de esta materia. Ademds, conticne

1 Vieja es la legislacion comercizl y adu la civil, porque se basan en textos
antiguos: nuestro Cédigo de Comercio, en sus homonimos, espafiol de 1829 y francés
de 1808; y el Codigo Civil de 1928, en el de 1884 que, a su vez, copié muchas de las
disposiciones del Code Napoleon de 1804,

2 £6lo me refiero al C. Civ. D. F, tnto perque ¢l ha sido copiado por los de
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reglas distintas en cuanto al momento del perfeccionamiento de los
contratos entre ausentes, ya que mientras para las compraventas civiles
(art. 1807), “el contrato se forma en el momento en que ¢l proponente
reciba la aceptacién” (teoria de la recepciéon), las compraventas mer-
cantiles (art. 80 C. Co.), quedan perfeccionadas desde que se contesta
aceptando la propuesta (teorfa de Ia emisién).® Esta discrepancia resulta
especialmente inconveniente tratindose de los ilamados contratos mix-
tos (civiles para una de las partes —el comprador mds frecuentemente— y
comerciales para la otra), los cuales no son totalmente ajenos al co-
mercio internacional.

La regla del perfeccionamiento del contrato en la Convencion
establece que éste “se celebra en el momento de surtir efecto la acepta-
cion de la oferta” (art. 23); o sea, cuando “la indicacién del asenti-
miento llegue al oferente” (teorfa de la recepcién), dentro del plazo
que é! haya fijado, o en su defecto, dentro de un plazo razonable, segin
las circunstancias del caso (art. 18 pfo. 20.). Ahora bien, ese asenti-
miento, tanto puede consistir en una declaracién (escrita o verbal),
como en la ejecucién de un acto por el destinatario (v.gr., pago del pre-
cio o embarque de las mercancias, art. 18 pfo. 3); pero nunca el mero
silencio constituird aceptaciéon (art. 18 pfo. 1 in fine).

A diferencia de nuestro derecho, que es omiso, la Convencién
regula expresamente las siguientes hipétesis en cuanto al perfecciona-
miento del contrato, todos los cuales son de fundamental importancia,
pero sobre los que no puedo detenerme dado el cardcter del presente
estudio:

Primero. Requisitos y elementos de la oferta y de la aceptacion, arts.
14 vy 18; Segundo.—Obligatoriedad de la oferta desde el momento en
que liega al destinatario, salvo que sea retirada antes ¢ al mismo tiempo
(art. 15); y obligatoriedad de la aceptacién (que perfecciona el con-
trato), salvo, también, que sea retirada antes o al mismo tiempo de que
hubiera sido efective (art. 22);* Tercero,—~Posibilidad de revocar la
oferta (art. 16 pfo. 1); Cuarto.~Casos de irrevocabilidad de la oferta

los Estados, como por la extendida prictica, que considero infundada legalmente,
de considerar que es el tmico supletorio de la legislacién comercial.

3 Tanto el C. Civ,, como e] C, Co. (arts. 1811 y 80, respectivamente), conservan
una regla notoriamente arcaica, en relacién con la correspondencia telegrifica, a saber:
que esta forma de manifestar la voluntad, sélo producird obligacién cuande las par-
tes hubieran admitido ¢se medio previamente y en contrato escrito, y siempre que
los telegramas retinan las condiciones y signos convencionales que previamente ha-
yan establecido.
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(art. 16 plo. 2); Quinto.—Validez de la aceptacion cuando contenga
cambios que no sean sustanciales respecto a los términos de la oferta,
salvo que ¢l oferente objete sin demora las discrepancias (art. 19);
Sexio.--Vigencia de los plazos para aceptar segin sean los medios de
comunicacion empleados (art. 20), y Séptimo.—Casos de obligatoriedad
de aceptaciones tardias (art. 21).

5. OBLIGACIONES DEL VENDEDOR

El art. 2283 del C. Civ., impone tres obligaciones [undamentales al
vendedor, eniregar fa cosa, garantizar su calidad, y responder por la evic-
cion, el C. Co. también se refiere a dichas obligaciones, no siempre
en forma expresa o directa, en los arts. 379, 383, y 384,

En relacidn con las compraventas maritimas, la LN. y CM. de
1963, agrega como obligacidn del vendedor la remision al comprador
de los titulos representativos de la mercancia y de los “demas documen-
tos indicados en el contrato o establecidos por los usos” (art. 210). Fi-
nalmente, la L.P.C., respecto a las operaciones que regula, o sea, activi-
dades de produccion, distribucién o comercializacién de bienes o pres-
tacién de servicios a consumidores (art. 2o.), establece una serie de
obligaciones de publicidad y de garantia a cargo del vendedor, ten-
dientes a proteger los intereses de aquéllos (art. 5o. y s. y 11 y s). A
tales obligaciones no me referiré por su caricter especial.®

La Convencidn, a su vez, cstablece tres obligaciones a cargo del
vendedor; entrega de la mercancia, de los documentos relacionados
con ella, y trasmision de su propiedad. Entraré ahora al andlisis de
cada una.

Primero. En relacion con la entrega de la cosa, en forma expresa
detallada y sistemdtica, la Convencién regula los siguientes hechos, a
diferencia de nuestra legislacion que en algunos casos es omisa, en otros
incompleta, y en otros mis contiene reglas dispersas y poce satis{actorias
respecto al comercio internacional:

+ El art. 1808, C. Civ,, s6lo permite el retiro de la oferta y de la aceptacidn, si una
de ellas cs anterior a la recepcion de la otra.

5 Por lo demas, la Cenvencién excluye de su aplicacién a esas ventas al consumo,
segtin dispone el art. 2 inciso a) .
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a) Lugar de entrega

Que serd el establecimiento que tenga el vendedor en el momento
de la celebracién del contrato (art. 31 inc. ¢), con las siguientes excep-
ciones: que otro lugar se indique en el contrato (ex-arts, 6 y 30); que
éste implique un transporte, en cuyo caso la cosa debe entregarse al
porteador; o en fin, que se trate de una mercancia indeterminada, de un
genero, o de una cosa que haya de producirse en el futuro, en cuyos
supucstos, el lugar de entrega es aquel en gue ella se encuentre [art. 31
incisos a) y b) J.

En nuestro derecho civil, la unica regla en materia de compraventas
es Ia del art. 2291 del C. Civ.,, segiin la cual, cuando no se estipula en
el contrato el lugar de cntrega, ésta se efectita donde la cosa se encon-
trara en la época en que se vendid. Otra disposicién contiene ¢l Codigo
respecto al pago y cumplimiento de obligaciones en general; la del art.
2082, que para el supuesto anterior de que el contrato no indique el
Iugar de entrega, establece que debe hacerse en el domicilio del deudor,
salvo que “lo contrario se desprenda de las circunstancias, de Iz natura.
leza de la obligacion o de la Ley”. Se trata, como se ve, de dos princi-
pios diferentes, el Iugar en que se vendid la cosa, segin la primera
norma; ¢l domicilio del deudor en el segunde caso. Debe prevalecer la
regla especialmente aplicable al contrato de compraventa, que es la del
art. 2291, sobre la regla general en materia de obligaciones del art.
2082; pero ambas, mds aquélla que ésta, resultan ambignas e inconve-
nientes para €l trafico internacional.

Tratindose de compraventas mercantiles y no civiles, como seria la
inmensa mayoria de las internacionales, el art. 86 del G. Co. indica que
a [alta de page, la abligacidn debe cumplirse en el lugar que seglin
la naturaleza del negocio, o de la intencién de las partes, deba consi-
derarse el adscuado al efecto, ya sex por consentimiento de aquéllas (1),
o bien por arbitrio judicial; principio ¢éste que en lugar de solucionar
cualquier problema lo dificulta y lo vuelve mds confuso.

Por ultimo, respecto a las compraventas maritimas, la L.N. y C.M.
recoge principios adoptados en el comercio internacional (en los lla-
mados INCOTERMS) respecto a ventas LAB o FOB, art. 215,° LAB

8 “La cosa vendida debe entregarse... a bordo del bhuque en el lugar y tiempo
convenidos’.
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O FAS (art. 215),7 y la CSF ¢ CIF (art. 217 fr. I y 218) % Lstos prin-
cipios v su regulacién a base de usos y pricticas internacionales y uni-
formes, se reconocen ent la Convencidn, pero no se regulan cspecifica-
mente (arts. 7, 9y 22 pfo. 2).

Yy Feclw de entrega

En primer lugar, cotno siempre, rige ¢l pacto segun la Convencidén
(v nuestro derecho, (.. Civ,, art. 2079 y C. Co. art. 86); si éste es omiso,
Ia entrega debe hacerse “dentro de un plazo razonable a partir de la
celebracién del contrato” (art. 33) .

Ni el C. Civ,, ni el de Comercio, al reglamentar la compravenfta,
establecen regla alguna en caso de silencio del contrato; si la fijan al
tratar, el (.. Civ. del “cumplimiento de obligaciones” y el C. Co. de los
“contratos mercantiles en general”. Aquél, dice que ¢l pago (entrega
de Ia cosa) “no podra exigirlo (el acreedor) sino después de los treinta
dias siguientes a la interpelacién que se le haga (art. 2080) ; la regla del
C. Co. es distinta: la obligacion de entrega serd exigible “a los diez
dias después de contraida, si s6lo produjere accién ordinaria y al dia
inmediato si llevare aparejada ejecucién (art. 83)". Los dos principios
resultan impropios, obviamente, de compraventas entre pafses distintos.
En cambio, la regla de Ia Convencién, aunque introduce el concepto
de lo razonable, un tanto subjetivo y poco explorado entre nosotros, es
flexible, en cuanto que puede ser aplicado a las diferentes clases de com-
praventa que se celebren y a circunstancias variables en los distintos
Cas0s.

¢} Cosa que debe entregarse

El vendedor deberd entregar una mercaderia que sea conforme a
la cantidad, calidad y tipo previstos en el contrato y que esté envasada
o embalada de la manera estipulada en €1, segtin preceptiia el art. 35
pirrafo 1 de la Convencidn. Asi pues, la conformidad de la cosa,
de acuerdo con este Ordenamiento, es una obligacion a cargo del
vendedor, que deriva de su obligacion de entrega.

El mismo precepto de la Convencién enumera los casos en que se
cumple con la obligacion de entregar la mercancia de conformidad con

7 *...El vendedor cumplird su obligacién de entrega de las mercancias al colo-
carlas en el muelle al costado del buque...”

8 La correcta interpretacién de estas normas conduce a aplicar la regla del art.
213 que indica en Ia nota 1.
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el contrato, salvoe pacto en contrario; a saber: 1) cuando la cosa sea
“apta para los usos a que ordinariamente se destinen mercaderias del
mismo tipo”; 2} cuando se “preste a cualquier uso especial que se haya
hecho saber al vendedor a2l momento de la celebracidén del contrato”;
3) que tenga las calidades de la muestra o modelo que el vendedor
haya presentado al comprador, y 4) que esté empacada de la manera
acostumbrada para la mercancia de que se trate.

A la obligacién del vendedor de entregar la mercancia conforme a
la cantidad, calidad y tipo pactado, corresponde el derecho del com-
prador de examinarla (art. 38 de la Convencién); y a su vez, su
obligacién de poner en conocimiento del vendedor las faltas de con-
formidad dentro de un plazo razonable, a partir de su descubrimiento,
pero no después de dos afios contados a partir de la fecha de entrega; a
menos que se le haya convenido un periodo distinto de garantia (art. 39).

Por otra parte, la cosa que debe entregar el vendedor, debe estar
libre de cualesquier derechos ¢ pretensiones de tercero, salve los que
estén basados en la propiedad industrial o intelectval (art. 39); vy
aun libre de éstos, cuando esos derechos y pretensiones debieran haber
sido conocidos por el vendedor al celebrarse el contrato (arts. 41 y 42).

¢Coémo regula nuestro derecho estos principios?

Que la cosa objeto del contrato sea conforme al pacto, no se esta-
blece como una obligacion expresa del vendedor.—Se desprende, de
acuerdo con nuestra tradicidn, de la fr. II del art. 2283 C. Civ., cuando
fija la obligacién de “garantizar las calidades de Ia cosa”; y en la
legislacidn mercantil, pudiera desprenderse de una interpretacién ana-
logica del parrato segundo del art. 373 C. Co., que para €l caso “de
desavenencia entre los contratantes”, en las compraventas sobre mues-
tras o calidades, ordena que dos o tres comerciantes resuelvan sobre
la conformidad e inconformidad de las mercancias.—Por iltimo, en la
L.P.C. dicha obligacién deriva, también indirectamente, de la respon-
sabilidad por incumplimiento del contrato en que incurre el vendedor
en los distintos supuestos de los arts. 31 y 32.

La obligacién de garantia entre nosotros, como en el derecho con-
tinental europeo, protege contra defectos de calidad, cantidad y tipo;
por vicios ocultos; por trasmisiéon de una cosa distinta —aliud pro
alio—; por falta de adecuacién de Ia cosa en el caso de ventas de
géneros; asi como al fijar el deber de saneamiento en los casos de evic-
cién; o sea, que en nuestro sistema, la obligacién de garantia a cargo
del vendedor comprende las distintas hipdtesis que en la Convencién
se cubren a través de la obligacidn general de que la cosa sea con-
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forme a lo pactado o a la finalidad a que esté destinada. La diferencia
principal entre ambos sistemas estriba en que mientras en la Conven-
cidm, la materia estd sistematizada, en el derecho positivo mexicano
sc halla dispersa en distintas leyes y en diferentes partes del C. Co.

Nusestro sistema, per otra parte, tiene omisiones y deficiencias en
materias que la Convencion regula mejor, como son los casos de que
la conformidad se refiera a que la cosa deba cstar envasada o embalada
en Ja forma que sea la habitual para Ia mercancia de que se trate (art.
35 pfo. 2, incise d), lo que en el comercio internacional actual es de
gran importancia, sobre todo en el caso del transporte por contene-
dores; o que la cosa “sea apta para los usos a quc ordinariamente se
destinen mercaderias del mismo tipo” [incise a}]; y que la responsa-
bilidad del vendedor por la conformidad se inicia desde que el com-
prador recibe la mercancia (art. 36 en relacion con el art. 69), o ella
se entregue a un porteador en casos en que la compraventa implique
el transporte (art. 36 en relacidn con los arts. 67 y 68). El C. Civ.
(art. 2288) establece que “el vendedor debe entregar la cosa en el
estado en que se hallaba en el momento de perfeccionarse el contratoe”;
lo que es inadecuado, ya que si la compraventa se perfecciona por el
mero acuerdo de voluntades {(arts, 2248 y 2249), la calidad puede camhbiar
desde entonces hasta el momento en que el comprador la reciba, con
lo que la garantia legal no cubre ese lapso.

En cuanto al principio de la Cenvencién de que las mercancias
solo serdn conforme al contrato si son aptas para los usos a que ordi-
nariamente se destinen mercaderias del mismo tipo [inc. a) del pfo.
2, del art. 35], a menos de que ellas se presten a cualquier uso especial
que en €l momento del contrato se haya hecho saber al vendedor [inc.
b)]; el Cédigo Civil lo recoge, en materia de obligaciones, al regular el
saneamiento, pero sOlo respecto a “defectos ocultos de la cosa enaje-
nada” que la hagan “impropia para los usos a que se la destinan, o
que disminuyan de tal modo este uso, que al haberle conocido el
adquiriente, no hubiere hecho la adquisiciéon o habria dado menor
precio por la cosa” (art. 2142). Si el defecto no es oculto, parece que
no se¢ aplica la regla, y en consecuencia seria indiferente para el com-
prador que la mercancia no cumpla la finalidad que le es propia.

La LP.C. —art. 83 fr. V—, extiende la garantia, en cuanto que no
se limita a vicios ocultos® y sobre todo, en cuanto que impone

9 A estz hipdtesis tambicén se refiere aunque expresamente, un articulo anterior
de esa Ley, e] 31.
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responsabilidad, no solo al vendedor, sino también al fabricante (art.
34) —vesponsabilidad del producto— por “deficiencias de fabricacion,
elaboracion, estructura, calidad o condiciones sanitarias”, que hagan
que la cosa “‘no sea apta para el uso al cuoal estd destinada”.

Por lo que toca al derecho del comprador de examinar la mer-
cancia, ni el Codigo Civil ni la L.P.C., dicen nada. En el C. Co, la
aplicacién del art. 374 lievaria a establecer que cuando las mercancias
no havan sido vistas por el comprador (o sea, el caso mis frecuente
en las ventas internacionales entre ausentes), “el contrato no se tendra
por perfeccionado mientras el comprador no las examine y acepte”’; lo
que provoca que esas ventas siempre se consideren sujetas a una
condicion potestativa; a saber, que el comprador vea la cosa y la
acepte. Como es obvio, este principio resulta inaplicable, como regla
general, en el comercio internacional.

Ahora bien, en los tres Ordenamientos nuestros que se analizan,
se concede al comprador el derecho de reclamar por vicios, defectos, o
falta de adecuacién de la cosa, dentro de distintos plazos, a saber:

lo. Para las ventas mercantiles reguladas en el C. Co., se fija un
angustiosisimo plazo de cinco dias, a partir del recibo de las mercan-
cias por el comprador, para reclamar por faltas de calidad ¢ cantidad
{art. 383).

20. Se fija un plazo de treinta dias, en el mismo precepto, para
reclamar por “vicios internos” de las mercancias, que también resulta
excesivamente reducido.

30. Para las compraventas acompanadas de un transporte maritimo,
se senala un plazo igualmente reducido de ocho dias, para hacer recla-
maciones, no sélo por defectos de cantidad o calidad, sino inclusive
por vicios ccultos, lo que resulta absurdo (art. 221 LN. y C.M.).

40. En Ia LP.C, ¢l plazo que se concede al comprador sélo es de
dos meses (art. 34).

bo. Finalmente, en el Cédigo Civil se fija un plazo de seis meses
(art. 2149).

Las normas de nuestro derecho, contrastan con las de la Convencién
(art. 39), que, como ya dijimos, indican que el plazo debe ser el que
resuite razonable, y que permiten que la reclamacién se haga al ven-
dedor dentro de los dos afios contados a partir de la fecha de la entrega.

Tanto mads criticables son las normas de nuestro derecho, cuanto
que las dos leyes recientes, de 1963 y de 1976 (L.N. y CM. y L.P.C),
sobre todo esta ultima que tiene una finalidad protectora, resultan ser
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muis restrictivas de Ios derechos del comprador, que la disposicion del
C. Giv. de 1928. :

Segundo. En relacidn con la obligacién del vendedor de entregar
documentos, la Convencion se refiere a ella en dos articulos, €l 30 ya
citado, segin el cual el vendedor “deberd entregar la mercaderia y
cnalesquiera documentos relacionados con ella”; y el 34, que dispone
que “si el vendedor estd obligado & entregar documentos relativos a la
mercaderia”, debera hacetlo “en el momento, lugar y forma fijados cn
el contrato”.

En nuestro derzcho, no existen disposiciones especificas sobre la
obligacién de entrega de documentos por parte del vendedor, salvo
en la LN. y C.M. para ciertos tipos de compraventas maritimas, como
son, por supuesto, las ventas sobre documentos, asi como las ventas
CIF y las CF. Para la primera, el art. 210 dispone que “cl vendedor
cumpliri su obligacion de entrega de la cosa, remitiendo al compradoer
en la forma pactada o usual, los titulos representativos de ella y los
demds decumentos indicados ¢n el contrato o establecidos por los usos”.
Para los contratos CIF y CF, los arts, 217 frs. III y 220 cxigen Ia
presencia de la poliza de seguros en aquél y del conocimiento de
embarque cn ambos tipos.

En cualquier contrate de venta, se estari a lo pactade  (arts. 372
C. Co. y 1796 C. Civ)), pero en ausencia de pacto, se acudird al “uso
o costumbre del pafs” (art. 1856 C. Civ.), o a “los usos”, tratindose
de las compraventas maritimas; 1 inclusive a los usos internacionales
(arts. 113 pirrafo segundo LIC, que aunque no se vefiere expresa-
mente a la compraventa sino a la apertura de crédito, como este con-
trato bancario se celebra frecuentemente con ocasién de ventas inter-
nacionales, los usos aludidos sf se entjenden aplicables a las compra-
ventas; y este es €l caso de los INCOTERMS).

Por otra parte, cuando del contrato de compraventa forme parte
la obligacién del transporte (lo que es frecuente en el comercio inter-
nacional), al contrato siempre se acompaiia la carta de porte (art. 385
C. Co.), y el conocimiento de embarque en el transporte maritimo
(art. 168 L.N. y C.M.) ; en consecuencia, esos documentos, cuando menos,
siempre acompafiaran a la compraventa respectiva.

10 Por analogiz, se deben aplicar los usos cualesquiera que sea €l tipo de
transporte (adreo, terrestre), ¢ independientemcnte de que se trate de operaciones
nacionales o intermacionales.
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Tercero. Por lo que concierne a la obligacién del vendedor de
trasmitir la propiedad de la mercancia objeto del contrato, la Con-
vencion (art. 308), a diferencia de nuestro derecho basado en la tra-
dicién francesa, 1t considera dicha trasmision, no como elemento propio
y esencial de la compraventa, sino como uno de sus efectos, como un
deber a cargo de una de las partes. Lo mismo, quizds, podria soste-
nerse entre nosotros con base en el articulo 2248 C. Civ,, que se refiere
a lu obligacidn del vendedor “de transferir la propiedad de una cosa”,
(ue se agregaria a las que enumsra el art, 2283, y que permitiria la
venta de la cosa ajena (pese a la tajante disposicién del art. 2270, que
la sanciona con nulidad}, cuando el vendedor se obligue a adqui-
rirla posteriormente, y a trasmitir entonces la propiedad al comprador
(arts. 2271 C. Civ.,, aunque esta norma habla de revalidacién del
contrato) .

Ahora bien, si es verdad que la Convencidén sefiala la trasmisién
de la propiedad como una de las obligaciones del vendedor, también
lo es que en ninguna parte se refiere a ésta en forma especial, ya que,
inclusive, en el art. 4 inc. b) dispone que, salvo disposicién expresa
en contrario, la Convencién no se aplica, “a los efectos que el con-
trate pueda producir sobre ]a propiedad de las mercancias vendidas”.
Esta disposicion, para no ser contradictoria con lo dispuesto en el
art. 30, debe matizarse. Si se aplicaria la Convencién, y concreta-
mente lo dispuesto en la Seccién correspondiente a “derechos y acciones
en caso de incumplimiento del contrato por el vendedor” (art. 45 y
siguientes), en cuanto que éste dejara de cumplir su obligacién de
trasmitir la propiedad de la cosa; es decir, en ese caso, corresponderian
al comprador las acciones de cumplimiento o de rescisidn, y la indem-
nizacién de dafios y perjuicios, El alcance de dicho articulo 4 de la
Convencion es que ella no resuelve, ni se interesa en resolver, quién
sea el verdadero duefio y cudles sean sus acciones, reivindicatorias, de
separacion en casos de quiebra, etc., que le correspondan.

4. OBLIGACIONES DEL COMPRADOR

La tnica obligacién que en forma expresa impone el C. Civ. al
comprador es “pagar el precio de la cosa en el tiempo, lugar y forma
convenidos” (art. 2293). La Convencitén, en cambio, agrega la obliga-

11 La trasmision opera de pleno derecho, salve que se trate de géneros de cosas
no individualizadas; Cfr. Planiol, Traité élémentaive de Droit Civil, 2a. ed., Paris,
1947, t. I1, n. 2440, p. 757.
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cién de “proceder a la recepcién (de la cosa) en las condiciones csta-
blecidas en el contrato y en la presente Convencion™ (art. 53).

Primero. Esta obligacion de recibiv la cosa, que podria conside-
rarse come una carga {onere) de la gue depende la obligacién corre-
lativa de entrega por parte del vendedor, puede inferirse, como pasa
en relacion con la obligacién de conformidad de la cosa objeto del
contrato, de algunas disposiciones del C. Giv. y del C. Co., como la
contraprestacién del derecho del vendedor de entregar la cosa y de
recibir el pago del precio; pero también, como en el caso de la con-
formidad, las disposiciones relativas a la recepcion no son claras y
completas, ni siempre se refieren a la compraventa.

El art. 3292 C. Civ,, es el mas amplio; si el comprador se constituye
en mota de recibir (mora accipiendi), el vendedor puede depositar la
cosa, a cargo de aquél.’? Como es obvio, si incurre cn mora por no
recibir, es que tiene la obligacidn de redbir. En €l C. Co., el art. 85
dispone que, “los efectos de la morosidad en el cumplimiento de las
obligaciones mercantiles comenzardn: 1. En los contratos que tuvieren
seftalado plazo para su cumplimiento por voluntad de las partes o
por la ley, al dia siguiente de su vencimiento...1®

Los arts. 85 fr. II €. Co., y 2098, C. Civ,, para el mismo supuesto
de incumplimiento del comprador a que alude el art. 2292, facultan
al vendedor a consignar judicial o extrajudicialmente la cosa, a costa
de aquél. 1

La obligacion del comprador de recibir la cosa también deriva
en derecho mexicano del art. 2012, C. Civ,, interpretado a contrario:
si el acreedor —o sea, el comprador— de cosa cierta no puede ser

12 Otzps casos de mora, derivan de los articulos 2078, 207% y 2080 C. Civ,, para
el derecho italiano en el que si existe una norma expresa, el art. 2206, Cfr, Greco
Paolo y Cottino Gastone, Della vendita, arts. 1470.1547, en el Commentario del
Codice Civile, de Scialoja y Branca, Roma, 1966, p. 270 y s.

13 El art. 2900 del C. Civ. de 18384 concedfa el derecho de rescindir el contrato,
cuando el comprador, antes de vencerse el término fijado para Ia entrega de la
cosa, no se ha presentado a recibirla...” Cfr, Rojina Villegas, Compendio de
Derecho Civil, vol. IV, México, 1962, p. 138.

14 Cfr,, Rojina Villegas, p. 137. En ¢l derecho francés, véase Planiol.—Ripert, II,
nameros 2457 y 2458, con el andlisis del art, 1264 Code Napoleon equivalente a los
nuestros; y del art. 1657, que no tiene equivalencia en nuestro derecho, y gue esta-
blece que si el objeto del contrato consiste en mercancias, la resolucién opera de
pleno derecho, a faver del vendedor, después de expirar el plazo previste para que
el comprador las retire.
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obligado a recibir otra cosa distinta; si lo puede, ¢s decir, si estd obli-
gado a recibir la cosa objeto del contrate.

Ahora bien, tanto para las compraventas civiles como para las
mercantiles, se dispone que el contratante que cumple, tendrid la
accién de rescision o de cumplimiento, mds el pago de dafios y per-
juicios, en contra de quien incurra en incumplimiento (arts. 1949 C.
Civ. y 876 C. Co.); en cualquier incumplimiento, segun este ultimo, y
en cualquiera, menos el de la falta de page del precio de bienes
muebles, segin una norma del C. Civ, sobre la que regresaré en
seguida (art. 1951). (Cfr. Infra n. 5).

La Convencidn, como después s2 verd con mayor amplitud, regula
en forma especial la obligacién de conservar las mercaderias (arts. 85
a 88), tanto en el caso de que el comprador se niegue o se demore
en recibirlas, como cuando las reciba, pero tenga la intencién de
rechazarlas.

Segundo. En relacion con la obligacion del pago del precio, 1a Con-
vencidn regula en distintos preceptos el modo de hacerlo, su deter-
minacién, el lugar y cl tiempo de realizarlo. Indiquemos brevemente
cada supuesto vy comparemos las reglas con las de nuestro derecho
positivo,

a) En cuanto al modo, el art. 54 de la Convencidn establece que
esta obligacién comprende la adopcidn de las medidas y el cumpli-
miento de las formalidades para que se pueda efectuar el pago, las
cuales se requicran por €l contrato o por las leyes o los reglamentos
pertinentes. 1%

En nuestro sistema, el art. 2078 C. Civ,, si bien solo parece refe-
rirse a la cuantia —pago total o en abonos—, sienta el principio: “el
pago deberd hacerse del modo que se hubiere pactado”; y los arts.
380 C. Co, y 2255 C. Civ, igualmente indican que €l precio debe
pagarse en los términos convenidos (ie., de la manera que se haya
convenido) ; por otra parte, existen principios generales que se apli-
carian con los mismos efectos de la Convencidon. Se trata de los arts.
78 v 372 C. Co., y 1796 y 1832 C. Civ., que establecen los principios
tradicionales, de la autonomia de la voluntad de las partes para fijar
el contenido de los contratos, salvo que existan disposiciones legales

15 La traduccién a nuestro idioma de la Convencién, no siempre es feliz. En
las versiones inglesa y francesa, en este articulo se habla de “formalities” y “forma-
lités”, en cambio, cn [a versidn castcllana de “requisitos”; términe demasiado amplio

- lmprcc1so.
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irrenuiciables (arc. 6o. C. Civ.); y de la libertad de formalidades, a
no ser que la ley las exija.

b) Por lo que se reliere a la deterininacion del precio, la Conven-
cién indica (art. 55), en una norma que fue muy debatida durante
el proceso de su claboracion, que es muy discutible desde el punto
de vista sustancial del contrato y cuya aplicacién se presta a abusos,
que si ¢l contrato se ha celebrado validamente sin fijar el precio, ni
estipular expresa ¢ ticitamente un medio para deteriminarlo, se con-
siderard, salvo indicacién en contrario, que las partes han hecho refe-
rencia implicita al precio que al momento de la celebracién del con-
trato se cobraria habitualmente por mercaderias semejantes vendidas
en circunstancias similares en la rama comercial de que se trate. 19

En nuestro derecho interno existe, como se acaba de indicar, el
principio de que ¢l precio debe ser el que se haya convenido entre
las partes (arts. 3830 C. Co. y 2078 y 2255 C. Civ}), y tratandose de
ventas reguladas por la L.P.C., el “legalmente autorizado, o en su
caso, el estipulado” (art. 30); pero nada se dice respecto a la hipétesis
que prevé la Convencidn de que no se seiiale en el contrato. 17 Por
lo demds, si no determinado, el precio debe ser determinable en
cuanto a su especie {art. 1825 C. Civ.), so pena de incurriry en la
inexistencia del contrato por falta de objeto (art. 2224), o cuando
menos en su nulidad (arts. 2225 y s.); pero €l problema que se plan-
tearia es si cl criterio para su determinacién puede ser cualquiera de
aquellos a que se refiere el art. 54 de la Convencién, Dudo mucho
que asi lo fuera, aunque su determinacién no dependiere del arbitrio
de ninguno de los contratantes, lo que si estd prohibido (art. 2254
C. Civ.), ni constituyera una mecra ambigiiedad del contrato, porque
en este caso, los usos y las costumbres se tendrian en cuenta para
interpretarlo  (art. 1856 C. Civ.).

¢) Por lo que toca al lugar en que debe hacerse el pago del precio,
la Convencién dispone que a falta de estipulacién contractual, debera
hacerse en el establecimiento del vendedor, o en el lugar, en que se

16 La redaccion de csta disposicion ¢s muy defectuosa, sobre todo en su version
castellana, porque en vez de referirse a mercancias del mismo tipo, o bicn, de
mereancias semejantes a las que hubicran sido objcte del contrate, habla de “such
goods”, “meme marchandise” y “tales mercaderias”; y obviamente, no tienen que
scr, ni pueden ser las mismas, sino otras iguales o similares.

1t Tratandose también de la L.P.C., en las ventas a crédito (art, 20), v a
domicilic —art. 47 inciso £) —, el precio sicmpre debe determinarse ¢n el contrato;
en cambio, cn las ofertas publicas, pucde sélo ser determinable, art. 15 in fine,
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efectie la entrega si la compraventa es “contra entrega de Jas merca-
derias o de documentos” (art. 57}.

Entre nosotros, rige también el pacto, pero a falta de éste, el prin-
cipio es que €l pago se haga en el tiempo y lugar en que se entregue
la cosa (arts. 2284 y 2084 C. Civ.); y ddénde deba entregarse, depen-
dera de la clase de compraventa que se celebre, o del pacto nueva-
mente, y si éste es omiso, “‘el lugar en que se encontraba la cosa en la
época en que se vendid” (art. 2291) .18

ch) Finalmente, tratindose del tiempo en que debe pagarse, el
principio de la Convencién es que, salvo lo que se disponga contrac-
tualmente, se haga cuando el vendedor ponga la cosa o los documentos
representativos de ella a disposicidn del comprador (art. 58 pfo. 1);
pero se agrega (pfo. 3), que éste “no estard obligado a pagar, mien-
tras no haya tenido la posibilidad de examinar las mercaderias, a
menos que las modalidades de entrega o de pago pactadas por las
partes sean incompatibles con esa posibilidad”.

En derecho mexicano, para contratos mercantiles, si no se fija
término en el contrato, el pago debe hacerse dentro de los diez dias
después de contraidas, si, en caso de incumplimiento, sélo produjesen
accion ordinaria, y el dia inmediato si llevaren aparejada ejecucion”
{art. 83 C. Co.).1?

Si la venta es contra documentos. €l art. 210 L.N. y C.M. dispone
que el comprador debera hacer el pago contra la entrega de ellos,
regla que corresponde a la de la Convencién (art, 58 pfo. ).

En las compraventas civiles, para el mismo supuesto de silencio
del contrato, el pago se debe hacer dentro de los treinta dias que
sigan a una interpelacién judicial o extrajudicial que se haga al com-
prador (art. 2080). La Convencién, en cambio, tratindose de ventas
entre ausentes y de cardcter internacional, por razones obvias dispone
que la obligacién del pago no estd sujeta a “ninguna clase de reque-
rimientos, ni a ninguna formalidad por parte del vendedor” (art. 59).

18 En supra 3-1-a), pigs. 8 y 9, me refiero a la regla distinta del art. 2082
C. Civ,)

19 ;Cudndo una compraventa comercial lleva aparejada ejecucién? Cuando se
hubiera hecho en escritura piblica o cuando la factura correspondiente hubiera
sido firmada y reconocida judicialmente por e] deuder (art. 1391 frs. II y VII C.
Co.}, o sea, por el comprador; estas son circunstancias dificiles de que operen en
¢l comercio internacional.
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5. ACCIONES POR INCUMPLIMIENTO DEL CONTRATO

Me referiré a las acciones que puedan ejercitar las dos partes del
contrato vy a las que sGlo correspondan a una de ellas.

Primera. La Convencién dsdica la Seccion III del Capitulo II al
incumplimiento del contrato por el vendedor, arts. 45 al 48, y la
misma Seccion I del Capitulo III, en relacion con el incumpli-
miento del comprador —arts. 61 a 65— En ambos casos, se otorga a la
victima accién de cumplimiento, salvo que la contraparte “haya ejer-
cido un derecho o accién incompatible con esa exigencia” (arts. 46
pfo. 1 y 62), o de rescision si el incumplimiento es esencial [arts. 4% pfo.
I inc. a) y 64 pfo. 1 inc. a)}; y permite (art. 72) la rescision del
contrato antes de la fecha de su ejecucion, si entonces resulta claro
que una de las partes va a incurrir en un cumplimiento esencial.
En cualquiera de esos casos de rescision o de cumplimiento forzado
procede la accién de reparacidn por dafios y perjuicios (art. 45 pfo.
1 inc. b) y plo. 2 y art. 61 pfo. 1 inc. by y plo. 2). En ambos casos
igualmente, se concede al comprador o al vendedor el derecho de
“sefialar un plazo suplementario de duracion razonable para que su
contraparte cumpla sus obligaciones (arts. 47 pfo. 1 y 63 plo. 1),
durante el cual, “a menos de que (la parte) haya recibide comuni-
cacién de que... no cumplird lo que le incumbe... no podria du-
rante ese plazo ejercitar accién alguna por incumplimiento”, pero si
de dafios y perjuicios por la demora en la ejecucién” (arts. 47 pfo. 2
y 63 pfo. 2).20

En nuestro derecho, tante el C, Civ. (art. 1949), como el C. Co.
(art. 376), conceden las mismas acciones de cumplimiento o de res-
cision, y ademis, la de dafios y perjuicios. La disposicién civil agrega
~Jo que a mi juicio también es aplicable en materia comercial—, que
se podrd pedir la resolucidn, aun después de haber optado por el
cumplimiento, cuando éste resulte imposible”.

Por otra parte, en tanto que el precepto del C. Co. estd situado
en la parte relativa al contrato de compraventa, el 1949 del Cddigo
Civil lo estd en materia de obligaciones, lo que hace que se aplique
a cualesquiera obligaciones reciprocas (bilaterales) como reza el pre-
cepto; sin embargo, el C. Civ. conticne otra disposicién, el art. 2300,

20 La identidad de soluciones que para el vendedor y el comprador ofrece la
Convencién en varias normas, respecto a diversas hipdtesis, hace pensar que,
desde un punto de vista técnico legislative hubiera sido mejor que todas esas
materias se hubieran comprendide en un scio apartado,
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que expresamente otorga al vendedor la accion de rescision por la
falta de pago del precio. En consecuencia, mientras la accion resci-
soria del vendedor se basaria en dicho art. 2300, la del comprador por
la falta de entrega de la cosa en que incurriera el vendedor, se basaria
en el art. 1949.

Segunda. Hay un articulo en el C. Civ. que niega la procedencia
de la accion rescisoria tratindose de contratos cuyo objeto consista en
bienes muebles; es el 1951. Segun €1, “respecto de bienes muebles no
tendrd lugar la rescision, salvo lo previsto para las ventas en las quc
se faculte al comprador a pagar el precio en abonos”. Y lo que para
estas ventas se prevé (art. 2310 frs. 1 y I1l), no excluye la accion
rescisoria, sino solo su procedencia en contra de terceros de buena fe;
o sea que la salvedad de aguella norma sc da en funcién de éstos, de
los terceros adquirentes de buena fe. Lo que pasa es que a nuestro
legislador de 1928 se le olviddé agregar al texto de dicho art. 1951 esta
indicacion: “contra terceros de buena fe” la que, si s inserta en el
texto, da sentido y congruencia al articulo: “Respecto de bienes
muebles, no tendra lugar la rescisidén contra terceros de buene fe, salvo
lo previsto para las ventas en las que se faculta al comprador a pagar
el precic en abonos”; y entonces la salvedad estriba en que conste la
cldusula resolutoria en el contrato y que ésta se inscriba en el Registro
Publico (art. 2310 fr. II). Una interpretacion literal del art. 1951
debe desecharse, porque iria en contra de los arts. 2300 y 1949 de la
l6gica y de toda nuestra tradicién; el art. 1468 del C. Civ. de 1870,
segun el cual, “Respecto de bienes muebles, haya o no habido esti-
pulacién expresa, nunca tendrd lugar dicha resolucidn contra el ter-
cero que los adquiric de buena fe”; y el art. 1352 del C, Civ. de
1884 que es copia de aquél. 2!

Tercera. En relacién con dichas acciones de rescisién y de incum-
plimiento, la Convencién prevé que si €l comprador (art. 47), o el
vendedor (art. 63), conceden a su contraparte que ha incumplido, un
plazo suplementario de duracidn razonable para que cumpla sus obli-
gaciones, salvo el pago de dafios y perjuicios por la demora, no podrin
durante ese plazo ejercitar “accién alguna” por incumplimiento del
contrato, a menos que la parte que no cumple notifique a la parte

21 En el derecho espafiol, ]la misma disposicidn existié en €l C. Civ. de 1865,
art. 1043, y existe en el vigente art. 1295 pfo. 20, Sobre este punto, véase Garcia
Gollena, Concordancias, motivos y comentarios del Cédigo Civil Espafiol, concor-
dado con la legislacion vigente en la Republica Mexicana, México, 1879, t. III,
p. 66.
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inocents, que tampoco cjecutard el contrato en el nueve plazo con-
cedido. 22

En nuestro derecho no existe disposicién semejante. Nada impide,
sin ecmbargo, a la parte que sufre el incumplimiento, el otorgar ese
plazo suplementario, pero la falta de regulacién de este supuesto puede
plantear numerosos problemas en cuanto a plazos de garantia a cargo
del vendedor, prescripcion o caducidad del derecho de accidn, causa-
cidn de dafios y perjuicios, pérdida o subsistencia de las acciones res-
cisorias o de cumplimiento por imposibilidad y por onerosidad que
sobrevengan en dicho periodo suplementario, momento de trasmisidn
de los riesgos cuando la cosa se pone a disposicidon del comprador
dentro de tal periodo, etc.

Cuarta. En cambio, Ia regla de la Convencién de que un Juez o un
drbitro no pueda conceder a la parte que no cumple, plazos de gracia
{arts. 45 pfo. 3 y 61 pfo. 3), si estd recogida en nuestro C. Co.,, aunque
solo para los contratos mercantiles (art. 84).

Quinta. Las acciones basadas en el incumplimiento no proceden,
segun la Convencidn (art, 71}, cuando “resulte manifiesto que la
gira paric no cumpliri con una parte sustancial de las obligaciones
a su cargo, debido a que con posterioridad a la celebracidn del con-
trato Iray “un grave menoscabo de su capacidad para cumplirlos, o de
sit solvencia”; o bien, que exista un comportamiento de esta otra
parte del que se infiera que no ejecutard el contrato. En estos casos,
¢l art. 71 concede a cualquiera de las partes el derecho de diferir el
cumplimiento (pfo. 1), o de oponerse el vendedor a que las mercan-
clas s¢ pongan a disposicidn del comprador, aun si ya se le hubieren
expedido (plo. 2) (stoppage n fransilu), pero siempre que esa otra
parte no otorgue garantias suficientes del cumplimiento (pfo. 3).

Tampoco da lugar la Convencidn a la a2ccidn de dafios y perjuicios
por incumplimicnto, cuando éste se deba a una imposibilidad de
cumplir que rezenablemente no se hubiera podido prever, evitar
o subsanar al celebrarse el contrato; en el concepto de que al desapa-
recer ¢l impedimento desapareccria también esta causa de exonera-
cidén  (art. 79).

22 La redaccién de estas normas (arts. 47 pfo. 2 y 63, plo. 2) de la Conven.
cion, cs defectuosa, en cuanto que dicen que la parte que cumple, no podrd,
durante un plazo, ejercitar accién algina por incumplimiento, v al mismo tiempo
conceden accién de dafios y perjuicios por la demora de ejecucion, que evidente-
mente ¢s también wna accidn que deriva del incumplimiento.
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El derecho mexicano solamente exime al vendedor de la obliga-
cién de entregar en el caso de insolvencia dz1 comprador (art. 2287);
y éste, a su vez, sOlo estd exento de la obligacién de pagar el precio
cuando “fuere perturbado en su posesion o derecho, o tuviere justo
temor de serlo” ({art. 2299); en ambos casos, la fianza que otorgue
el accipiens hace exigible el cumplimiento. Si se trata de contratos
pendientes de ejecucidn, y una de las partes cae en quiebra, o se le
declara en suspension de pagos, la otra parte “podra suspender la ejecu-
cién hasta que el sindico cumpla o garantice el cumplimiento de la
obligacién” (art. 139 pdrrafo 30. L.OQ.).

Es de notarse que mientras la Convencidn usa el criterio de lo
razonable para juzgar tanto las causas del diferimiento (art. 71 pfo.
1), como las de exoneracion de responsabilidad (art. 79 pfo. 1), el C.
Civ.,, que no cubre este caso de exoneracion, sino sélo el de diferi-
miento, recurre al criterio de justicia (que el comprador tuviere justo
temor de ser perturbado en la posesiéon o derecho sobre la cosa). En
ambos casos —lo razonable y lo justo— no se trata de conceptos mera-
mente subjetivos, sino que deben basarse en parimetros o estindares
reales y objetivos. Por otra parte, la Convencién es sencilla y muy
amplia, porque aplica a las dos partes los mismos motivos para el
diferimiento y la exoneracién, y porque ellos no se limitan a la insol-
vencia del comprador en un caso y a la perturbacién por el vendedor
de la posesién del comprador, en el otro, sino que también com-
prenden el mero deterioro de la capacidad de cumplir, es decir, la
imposibilidad real de la parte para cumplir el contrato (art. 71).

En lo que concierne al derecho del vendedor de no entregar al
comprador los bienes que estén en curso de ruta (stoppage in transitu),
adquiridos por éste y adin no pagados, nuestro sisterma lo reconoce,
pero s6lo en caso de quiebra y de suspensién de pagos del comprador
(art. 146 frs. I y IT y 413 1.Q); y tratindose, no ya de la compraventa
sino del contrato de transporte, sin las restricciones que establece el
pfo. 1 del art. 71 de la Convencién (insolvencia, menoscabo de la
capacidad de ejecutar, comportamiento del que se infiera la no ejecu-
cidén), se otorga al cargador tal derecho, pero siempre que se le
devuelva la carta de porte (art. 589 fr. I C. Co.), que permite dis-
poner de la mercancia. La Convencion, en cambic (como nuestra LQ),
concede al vendedor €l derecho de oponerse a la entrega de la cosa al
comprador, incluso si éste es tenedor de un documento que le permita
obtenerla; y a efecto de evitar dafios a terceros de buena fe, a quienes
se les trasmitiera el derecho a la entrega por medio de la tradicién
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o del endoso del documento, la norma Convencional del mismo art.
71 pfo. 2, agrega que “este pdrrafo sélo concierne a los derechos respec-
tivos del comprador y del vendedor sobre las mercaderias; o sea, que
no se aplica a derechos que pudieran tener Jos terceros.

Por lo que se refiere a la exoneracion, la imposibilidad de cumplir
no la prevé nuestro Codigo de manera especial; seria consecuencia de
un principio general, ad imposibilia nemo obligatur, el cual si tiene
varias aplicaciones (v.gr. arts. 2111: “nadie estd obligado al caso for-
tuito sino cuando ha dado causa o contribuido a €él: 1968, 1943).

Sexta. La accion de rescisién en la Convencién se basa en un in-
cumpiimiento que sea esencial (arts. 49-1-a y 64-l-a); es decir, que
“causc a la otra parte un perjuicio tal que la prive sustancialmente
de lo que tenia derecho a esperar en virtud del contrato, salvo que
la parte que haya incumplido no hubiera previsto ni hubiera habido
razébn para que previera tal resultado, y que una persona razonable
de la misma condicidn no la hubiera previsto en igual situacién”; 22
en cambio, si el incumplimiento no fuera esencial, no provocaria resci-
sién, sino sélo la accién de cumplimiento y dafios y perjuicios. La
férmula, que inclusive proceds en contratos que establezcan entregas
sucesivas de mercaderias (art. 78), es injusta y puede resultar inicua;
favorece al que no cumple, porque serfa a cargo de la parte inocente
probar que aquél previé o tuvo razones para prever €l perjuicio sustan-
cial que éste habria de sufrir por el incumplimiento.

El derecho patrio, lamentablemente, no distingue si el incumpli-
miento es esencial o no; cualquiera que sea, e independientemente del
dafio o perjuicio que cause, darfa lugar a la accién rescisoria, y por
supuesto, a la de cumplimiento y en ambos casos a dafios y perjuicios;
y es también omiso respecto a los contratos de venta que establezcan
entregas sucesivas, como sucede con el contrato del suministro. En
contra de Ia accién de rescisién que se basara en un incumplimiento

23 En ]a version castellana, a diferencia de la francesa e inglesa, no se indica
que la privacién debe ser sustancial, o sea, de importancia. De cualquier manera,
se trata de una definicién confusa o misteriosa, del cardcter esencial del incum-
plimiento; si el incumplimiento previé o se pudo prever el perjuicio y que €l
acarrearfa una privacién sustancial a su contraparte, su incumplimiento es esencial,
y por tanto procede la accién rescisoria de la contraparte; pero si €l mismo, es
decir, quien viola el contrato, no hubiere previsto, ni hubiera tcnido razones para
prever el dafic y su cardcter sustancial, se priva a la otra parte —que por
hipétesis es inocente y ajena a la posicién del incumpliente— del derecho de
rescisién, sin que se le conceda indemnizacidn compensatoria alguna.
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nimio o baladi, se podria oponer cuando mis la excepcién del dolo
o mala fe del actor.

El derecho a la resolucién del contrato se pierde para el com-
prador, segin el art. 82 de Ja Convencién, cuando le sea imposible
restituir las mercaderias “en un estado sustancialmente idéntico, a
aquél en que las hubicra recibido”, salvo que la imposibilidad sea
debida a un acte o a una omisién del propio comprador, que la
mercancia haya perecido al ser examinada por el comprador; que se
haya vendido, o en fin, que el comprador la haya consumido o trans-
formado. En cambio, tienc derecho a reducir el precio —actio quanti
minoris— si la mercancia no es conforme al contrato, a no ser que el
vendedor subsane cualquier incumplimiento de sus obligaciones (art.
50) .

En el derecho mexicano, sélo para el caso de ciertos vicios ocultos
de la cosa, el C. Civ. concede al comprador el derecho de rescisién del
contrato y pago de los gastos que hubiera hecho, o bien, el de rebajar
una cantidad proporcionada del precio a juicio de peritos (art. 2144);
y fija un breve plazo de prescripcion de esas acciones, de sei$ meses, a
partir de la entrega de la cosa (art. 2149). Por lo que se refiere a la
restitucién de la mercancia, se aplicaria el art. 465 del C.P.C. del D. F.;
y tal vez de su interpretacién se llegaran a admitir los temperamentos
que para el ejercicio de la accién rescisoria prevé el art. 82 pfo. 2 de
la Convencidn.

El art. 34 in fine de nuestra L.P.C. dispone que las acciones del
consumidor (de dafios y perjuicios, reparacién gratuita del bien y
cuando ello no sea posible, de su reposicién; o de no ser posible
ni la una ni la otra, la devolucién de la cantidad pagada), no proce-
den, “si el producto ha sufrido un deterioro esencial, irreparable y
grave por causas atribujbles al consumidor”.

6. EFECTOS DE LA RESCISION Y DEL CUMPLIMIENTO FORZADO

Segin el art. 81 pfo. 2 de la Convencion en los contratos total o-
parcialmente cumplidos, la parte que cumple “podrd reclamar de la
otra parte la restitucién de lo que haya suministrado o pagado”, y “si
las dos partes estin obligadas a la restitucion, ésta debera realizarse
simultincamente”. FEl vendedor obligado a restituir el precio, de-
berd, ademds, pagar in‘ereses desde la fecha del pago del precio (art.
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84 pfo. I), % pero el comprador deberd acreditarle el monto de los
benelicios que haya obtenido por el uso o dispesicion de las mercan-
clas (pfo. 2).%

Por virtud de la accidn de cumplimiento que se ejercite en contra
del vendedor (art. 46 pfo. 1), cuando éste no entregue la cosa ob-
jeto del contrato, puede el comprador exigir €l cumplimiento especifico
(in natura), pero ello siempre que la ley del tribunal que actie per-
mita Ja ejecucion en especie.

La obligacién de restitucion en el derecho patrio la establece el
art. 2107 C. Civ., cuando indica que la responsabilidad por incumpli-
miento, “ademas de importar la devolucion de la cosa o su precio, o
la de entrambos (en el caso que establece la Convencidén de que las
dos partes estén obligadas a restituir), importard la reparacién de
los dafios y la indemnizacién de los perjuicios”.

En cuanto al monto de los dafios y perjuicios, dispone la Con-
vencién que comprenderd el valor de la pérdida sufrida y el de la
ganancia que se deje de obtener {que es el concepto de perjuicio entre
nosetros, art. 2109 C. Civ.) por la otra parte como consecuencia del
incumplimiento; pero, en forma muy impertante establece que los
dafios y perjuicios no podrin exceder de la pérdida que la parte que
incumpla, en el momento de la celebracién del contrato, hubiera o
debiera haber previsto que causarfa su incumplimiento “tomando en
consideracién los hechos de que tuvo o debié tener conedmiento
en dicho momento” (art. 74); o sea, que la indemnizacion cubre los
dafies realmente sufridos, siempre que no excedan de los previstos
o previsibles por el reo, no por la victima. Esta férmula, que como
otras de la Convencidn resultan dificiles de entender e inclusive de
interpretar (lo mismo sucede con la del art. 84 a que acabamos de alu-
dir}, es insuficiente, porque no resuelve el problema de la causacion,
o cuando menos de la cuantificacién de los dafios v perjuicios, cuando
la parte que no cumple no haya previsto ni pueda haber previsto el
monto de la pérdida que sufriria su contraparte; y es de temerse que
esta sea la situacién normal en contratos internacionales en que cada

24 La Convencién no establece nada vespecto a la cuantfa de los intereses, por
lo que para su determinacién se debe acudir al derecho interno aplicable.

25 Esta obligacién decl comprador estd condicionada, a que debe restituir las
mercancias o una parte de ellas; o bien, cuando tal restitucion resulte imposible,
o cuando sea imposible devolverlas en un estado sustancialmente igual a aquél en
que las recibié, a que ¢l comprador haya rescindido el contrato, o haya demandado
la entrega de mercancias sustitutivas [pfo. 2 incisos a) y b))



Q48 Juridica.—Anuario

una de las partes desconoce las caracteristicas del mercado extranjero
de la otra parte, y los costos y los gastos en que ésta incurriria en ese
supuesto de incumplimiento.

Respecto a este problema de la cuantia de los dafios y perjuicios,
el C. Civ. del D, F. dispone, para el caso de pérdidas y graves dete-
rioros, que el duefio debe ser indemnizado “de todo el valor legitimo
de 1a cosa” (art. 2112); que no es decir mucho, como tampoco lo que
indica el art. 2113: *si el deterioro es menos grave, sélo el importe
de éste se abonarid al duefio al restituirse la cosa”; pero, el art. 2114
si da una regla, de caricter objetivo, que estd sujeta a la prueba que
rinda quien sufrid el dafio asi como quien lo ocasiond: ‘el precio de
la cosa serd el que tendria al tiempo de ser devuelta al duefio”; y en
cuante al pago del precio, la regla es perfectamente clara, aunque
completamente injusta en contra de la victima: “los dafios y per-
juicios que resulfen de la falta de cumplimiente no podran exceder
del interés legal, salvo convenio en contrario” (art. 2117 pfo. 20.); v
como ya sz dijo, la ley civil establece un interés que en la actualidad
resulta muy reducido del 99, anual (art. 2394 C. Civ.), si se trata de
obligaciones civiles, y del 69, anual (art. 362 C. Co.), si son mer.
cantiles.

Los articulos 75 v 76 de la Convencion establecen otras dos reglas
que no conoce nuestro derecho y a cuya solucidn sélo podriamos Ilegar
a base del concepto legal de los dafios (art. 2108) y de los perjuicios
(art. 2109), pero siempre que unos y otros “sean consecuencia inme-
diata y directa del incumplimiento (como por hipdtesis lo serian en
el caso de los arts. 75 y 76 que citamos). Dichas reglas son las siguien-
tes: primera, si después de la resolucién del comntrato, el comprador
adquiere una mercancia sustitutiva; o de remplazo, o el vendedor
revende la que se le restituyd; la parte que reclame los dafios y per-
juicios, ademds de la limitacién prevista en el art. 74 antes referido,
podrad obtener la diferencia entre el precio fijade en ¢l contrata y el
estipulado en la operacién sustitutiva, o de remplazo; segunda, si al
resolverse el con‘rato existe un precio corriente de la mercancia,
la parte que reclame dafios y perjuicios, si no ha hecho aquella operacién
sustitutiva, podrd exigir la diferencia entre el precio contractual vy
el precio corriente en el momento de la resolucidn.
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7. TRASMISION DEL RIESGO

Como ya decfamos, para la trasmision de los riesgos del vendedor
al comprador, en los casos en que la mercancia objeto de la compra-
venta, perezca o sufra daftos o menoscabos como consecuencia de caso
fortuito o de fuerza mayor, la Convencién distingue las compraventas
que impliquen transporte de 1a mercaderia (arts. 67 y 68), de las que
no lo impliquen (art. 69), En aquel caso, “si el vendedor no estd obli-
gado a entregarlas en un lugar determinadoe”, €l riesgo se transmitird
al comprador “en el momento en que las mercaderias se pongan en
poder del primer porteador para que las transporte al comprador”
(art. 67 pfo. 1); en el segundo caso, la trasmision del riesgo al com-
prador sc realiza “cuando éste se hace cargo de las mercaderias, o si
no lo hace a su debido tiempo, desde el momento en que... se pongan
a su disposicion” (art. G9 pfo. 1),

Nuestro C. Co., art. 377, para las compraventas mercantiles sienta
la misma regla de este art. 69: “las pérdidas, daiios y menoscabos, que
sobrevinieren a las mercaderfas vendidas serin por cuenta del com-
prador, sz ya le hubieran sido entregadas real, juridica o virtualmente,
y si mo... scrdn por cuenta del vendedor”. En cambio, para las com-
praventas civiles, la trasmisién del riesgo es concomitante con la tras-
misién de Ia propiedad (arts. 2017 fr. V, y 2022), la cual opera por
el acuerdo de voluntades (art. 2248), sin que se requieta la tradicidn
de la cosa (art. 2249) .,

Por ofra parte, cuando el contrato de compraventa va acompaiiado
de documentos, el articulo 67 de la Convencidn, dispone que el riesgo
no se trasmitird al comprador hasta que las mercaderias estén clara-
mente identificadas. .. mediante los documentos de expedicidn...”;
y el art. 68: “el riesgo serd asumido por el comprador desde el me-
mento en que las mercaderfas se¢ hayan puesto en poder de]l porteador
que haya expedido los documentos que acrediten el transporte”.

Entre nosotrps, el principio del art. 68 de la Convencidn corres-
ponds al 212 de la L.N. y C.M., que aunque sélo se refiere al transporte
maritimo (sn el que nacid y al que se aplica casi exclusivamente el
principio del stoppage in transitu, sin duda alguna que también se
aplica al terrestre,

En cambio, el principio del art. 67 no esti consagrado expresa-
mente en derecho mexicano, y dade que los titulos representativos de
las mercancias, como son el conocimiento de embarque y la carta
de porte, conceden a su tenedor (que en el caso seria el vendedor, si
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estd autorizado a retenerlos) "el derecho exclusivo de disposicién”; y
sobre todo, dado que la reivindicacién de la mercaderia y cualquier
“vinculo” sobre el derecho de disposicion de ésta, requiere la tenencia
de los titulos (arts. 19 y 20 L'TOC) vy la legitimacién del tenedor,
pareceria que, contrariamente a la Convencién, los riesgos no se
trasmiten al comprador, sino que quedan a cargo del vendedor mien-
tras conserve aquéllas. Es dudoso que asi sea, y en lo personal me
inclino a pensar que si habria trasmisién de los riesgos al comprador,
dado el supuesto de la norma de la Convencién de que la retencion
de los titulos se deba a una autorizacién concedida por éste, pero,
obviamente, es mejor un texto expreso que una interpretacién cues-
tionable de nuestro sistema interno.

8. CONSERVACION DE LAS MERCANCIAS

Los arts. 85 a 88 del Ordenamiento internacional, que son los
ultimos que se refieren a la compraventa, regulan la obligacién de
las partes de atender en forma razonable a la conservacion de la cosa,
tanto en el caso de que el comprador se retarde en recibirla (art.
85), como en el caso de que después de recibida, tenga la intencién
de rechazarla por un supuesto incumplimiento del vendedor (art. 86);
el art. 88 permite que ia parte obligada a conservar la mercaderia, la
venda si la otra parte se ha demorado excesivamente en recibirla, o en
pagar el precio, pero siempre que notifique a su contraparte, con
antelacién razonable” su intencién de vender; si las mercancias estin
sujetas a deterioros rdpidos, o si su conservacion entrafia gastos exce-
sivos, quien debe conservarla también debe “tomar medidas razonables
para venderlas”. Del producto de la venta, “tendrid derecho a rete
ner... una suma igual a los gastos razonables de su conservacién
y venta”.

En nuestro derecho, la obligacién de conservar la cosa vendida, ya
sca por parte del vendedor cuando ¢l comprador “se demora en la
recepcién (art. 85), o por parte de éste, cuando el vendedor le envie
una mercancia que aquéi rechace (art. 86 pfo. I), sélo se fija en el
primer caso (o sea, respecto al vendedor) y ello en forma muy vaga
e indirecta. En efecto, por una parte, los arts. 378 C. Co. y 2284 pio.
tercero C. Civ., indican que cuando “el comprador acepte que la cosa
vendida quede a su disposicién”, se tendrd por virtualmente recibido
de ella y “solo tendrd los derechos y obligaciones de un depositario”;
o sea, “conservarla... segiin la reciba” (arts. 335 C. Co. y 2522 C.
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Civ.); y por otra parte, el art. 2292, para el caso de mora de recibir
por parte del comprador, obliga a pagarle al vendedor el “alquiler
de bodegas, graneros o vasijas en que se contenga lo vendido, vy el
vendedor quedard descargado del cuidado ordinario de conservar la
cosa”.

El C. Civ. dispone, coma ya se preciso, que si el acreedor rehusa
sin justa causa recibir la prestacidn debida, el deudor podra liberarse
de su obligacién, haciendo consignacién de la cosa (art. 2098), y si
ésta se ha heche legaimente, “todos los gastos seran de cuenta del
acreedor” (2108). Ahora bien, s6lo en el caso de que el depositario
fuera un Almacén General, éste estd facultado a vender y hasta a
destruir la mercancia de que se trate, si se descompusiese en condi-
ciones que puedan afectar la seguridad o la salubridad de los alina-
ccnes (art. 282 LTOC).



