NEGOCIACION Y TRANSFERENCIA DE LOS
INSTRUMENTOS NEGOCIABLES EN EL
DERECHO PUERTORRIQUENO *
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pecial. b) El endoso en blanco. ¢) El endoso restrictivo. d) El endoso caltficado.
e) El endoso condicional. £) El endoso irregular.

1. conceEPTO

La entrega constituye la negociacion del documento. En efecto, el art.
383 del Codigo de comercio —NIL, sec. 30— dispone que un documento
se negocia cuando se traspasa por una perscma a otra de modo tal que
constituya al cesionario en tenedor del mismo. Si es pagadero al portador,
queda negociado por la entrega; si es pagadero a la orden, queda negocia-
do por el endoso del tenedor completado con la entrega.!

* Fl Derecho puertorriquefio de los instrumentos negociables se basa en Negotiable
Instruments Act (o Law) de 1896 de Estados Unidos (NIL) que fue la primera
de las flamadas “Uniform” Acts que, a su vez, han sido derogadas por el Uniform
Commmercial Code de 1952 (UCC), en aquellos estados-miembros de Estados Unidos
que lo hayan adoptada o adopten. Por ello, en Puerto Rice rige todavia el NIL que
ha side traducido al espafiol y sancienado por la Ley N? 17 de 22 de abril de 1930
e mcorporada (la ley) al texto del Cddigo de comercio en su edicion oficial de 1932,
Por ello, si querenios ser exactos, no es correcte hablar de una “ley” de instrumentos
negociables para Puerto Rico, sino tan sdlo de! Titulo XT del Libro Segundo de su
Cédigo de comercio. Y por €llo es también incorrecto el texto del articulo 353 al
afirmar que “este titulo se conocerd con el nombre de “Ley uniforme de instru-
mentos negociables”, pues el titulo de un libre de un Cédigo no es una “ley” aparte,
sinp una parte de la ley que es el Cddigo mismo, pues la parte respectiva ha sido
introducida, aunque sea por reformas legislativas, al cuerpo original del Codigo.
Cfr. “Codigo de comercio de Puerto Rico”; ed. Instituto de Derecho Comparado de
Barcelona, Coleceidn de publicaciones, Serie C. Textos legales extranjeros, N¢ 5,
“Estudio preliminar” de J, J. Santa-Pinter, p. 11.

1 Debido a las razones aducidas, citaremos en primer lugar el articulado existente
en el Cédigo de comercio de Puerto Rico acompafiado por el articulado —o mejor
dicha: “seccionado”, va que son secciones del NIL haciendo también las referencias
respectivas al Uniform Commercial Code.
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Negociacidn significa, conforme al Diccionario de Bouvier, un acto pot
el cual un documento negociable es puesto en circulacion mediante su
traspaso por una de las partes originales a otra persona. Por ello, por
ejemplo, la presentacion al pago de un cheque al librado (“drawee’) no
€s negociacion, conforme a la jurisprudencia estadounidense. 2 Y también:
Si el documento es librado, mas falta su puesta en circulacion —negocia-
ciéon—, no se puede hablar de un documento negociable porque no existe
tal cosa, pues no es suficiente su mera expedicién. Por otra parte, debido
a que se puede hablar de negociacion solo si el instrumento es transferido a
una persona que se convierte en su tenedor, la entrega al librado {“dra-
wee”) del documento para su pago, no es negociacion.

La negociacion es meramente una forma especial de transferencia ¢ cuya
importancia radica en el hecho de que convierta al cesionario (‘“trans-
feree”) en tenedor (“holder”) del mismo,®

Podemos decir también que existe una diferencia entre “assignment”,
“indorsement”, ‘negotiation” y “transfer”. Mientras assignment es ce-
sion, endeose es mas reducido, y se habla de cesidn de instrumentos #no
negociables ¢ y de endoso de los documentos negociables. Negociacidn es
una clase de transferencia y, por ende, transferencia es el concepto mis
amplio por abarcar todos los anteriormenie mencionados. De todos modos,
el documento negociable es por norma general transferido por negociacion,
cuyo concepto queda defimido en el articulo 383 del Cédigo o la seccidn
30 del NIL, negociacidon, que, a su vez, se efectila mediante el endoso.
No obstante, se usan indistintamente, tanto negociacién como transferencia.
En cambio, el término “delivery” —entrega— significa el acto fisico o
material por el cual se efecttia la transferencia. ?

2 18 “Am. Jur., Bills and Notes”, seccidn 302, nota 18

3 Ralph W. AicLer: Cases on the Law of Bills and Notes; second edition; St.
Paul, Minn,, West Publishing Co,, 1955, p. 303.

4 The American Institute — National Conference of Commissioners on Uniform
State Laws: Uniform Commercial Code. Official Draft, 1952, comentatio a la
seccion 3-202 del UCC, p. 312.

5 Cir. UCC, seccién 3-202, La seccidn 8-309 del UCC habla del efecto del
endoso sin entrega de un security (valor).

6 Cfr. cesion o transferencia de eréditos no endosables, articulo 262 del Cédigo
de Comercio.

7 Véase, Ramos Hermanos, Sucrs. v. Musioz, 1929, 30 D.P.R. 242, sobre la cesitn
formal de un pagaré conforme a la ley anterior en documento pablico acompafiada
de la entrega material del mismo. Cfr. también Willilam D. HAWKLAND: Casses and
Materials on Bills and Notes. The Foundation Press, Inc, Brooklyn, 1956, p. 147.
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2. EL ENDOSO

El articulo 384 del Cédigo o la seccidon 31 del NIL establecen que el
endoso estara escrito en el documento mismo o en un papel adherido al
mismo (“allonge”). La firma del endosante, sin palabras adicionales, es
endoso suficiente (The National City Bank v. Sucn. Echevarria, 1937,
50 D.P.RR. 865).

En otras palabras, es la firma 1a que es requerida y no el nombre del
endosante, mas si la persona no sabe escribir, podrd poner alguna sefial
o signo que valdra como firma. # No es preciso agregar nada a la firma,
ni texto ni sello. No obstante, el endosante puede agregar que firma en
calidad de endosante y también podra agregarse algln texto relacionado
con la transferencia del documento, lo cual no destruird la negociabilidad
del mismo. Tampoco influird en el cardcter negociable del documento si se
hacen aclaraciones referente a una eventual diferencia en ¢l nombre del
tomador y su firma (art. 396 del Codigo y sec. 43 del NIL).?

E! endoso es, pues, un acto ejercido referente al titulo y un contrato
por el cual el tenedor de un documento transfiere a otra persona sus
derechos sohre dicho documento. ¢ Excepto ¢l caso de que el endoso esté
fechado despnés del vencimiento del documento, toda negociacién se con-
siderard prima focie como que ha tenido lugar antes de que el documento
estuviera vencido (articulo 398 del Codigo —sec. 45 del NIL). Al res-
pecto se ha dicho en Caguas Co. v. Mombille, 1941, 58 D.P.R. 300, que
el endaso se presume hecho en la fecha y en el lugar de la expedicion del
documento, salvo prueba en contrario. *

El endoso deberd ser de la totalidad del documento y el endoso que
pretenda traspasar al endosatario solamente parte de la cantidad pagadera,
o transferir el documento a dos o mas endosatarios, separadamente, no
surte el efecto de una negociacion del documento; mas si se hubiere pagado

8 Sec. 3-401 del UCC en subseccidn (2) admite cualquicr signe en lugar de la
firma.

9 Cfr. Parls v. Canety, 1952, 7 D.P.R. 403. Scbre el valor de la legislacion
vigente, cfr. Cortada v. De Jesus, 1937, 51 D.P.R. 867.

10 AIGLER, op. cit., p. 307. Véase jurisprudencia estadounidense citada en § “Am.
Jur., Bills and Notes”, seccidn 317, nota 14

11 Cfr. articulo 399 del Cadigo o seccion 46 de NIL. Cir. también Dowmenech
v. Suaw, Fiol & Co., 1936, 49 D P.R. 755. Sobre la omision de la fecha en el endose,
cfr. Noriege & Alvarez v Cruz & Co., 1924, 33 D.P.R, 559 (anterior a NIL);
Brockway Motor Truck Corp. v. Colén Rosich, 1934, 47 D.P.R. 640; Brockway
Motor Truck Corp. v. Cruz, 1933, 48 D.P.R. 749 v Domenech v. Suan, Fiol & Co.,
1936, 49 D.P.R. 753, donde ¢! Tribunal Supremo sostiene que en caso de la_omision
de ia fecha en ei endoso el endosatario adquiere derechos como tenedor. El endo-
sante original tampoco puede quejarse de la falta de la fecha.
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el documento en parte, podrd ser endosado por el resto (articulo 385 del
Codigo y seccién 32 del NIL).

Esta disposicién resulta 1dgica para conservar la unidad de la cantidad
por la cual el documento es expedido, no obstante, el Tribunal Supremo
dijo, en Sorrentini & Cia. v. Méndez, 1954, 76 D.P.R. 690, que dejando a
salvo este principio, la transferencia de un documento para garantizar el
pago de una deuda cuya cuantia es menor que el importe del pagaré, es
valida y un endoso legalmente suficiente. Igualmente sostuvo el Tribunal
Supremo que un acuerdo verbal entre las partes en el sentido de que el
endosante tiene tan sdlo un interés parcial en el documento, no destruye la
negociabilidad del documento. Lo contrario es materia de prueba. 12

Cuando el documento es pagadero a la orden de dos o mas tomadores o
endosatarios que no sean socios, todos tienen que endosarlo a menos que
el que lo haga esté facultado por los demis para el endoso (articulo 394
del Cédigo, seccion 41 del NIL; cir. UCC, seccién 3-116).

El documento extendido o endosado a una persona como ‘“‘cajero” u otro
funcionario fiscal de un banco o corporacion, se considerard prima facie
que es pagadero al banco o corporacion de la cual tal persona es funcionario
y podri ser megociado mediante endoso del banco o corporacién o del
funcionario (articulo 395 del Cédigo, Seccidn 42 del NIL; cfr. UCC,
seccion 3-117).

E! articulo 387 del Codigo (seccién 44 del NIL)1® establece la facultad
de un representante quien al endosar puede emplear términos que dejen a
salvo su responsabilidad,

Por supuesto, el documento que en su origen ha sido negociable, seguird
siéndolo hasta que obtenga un endoso restrictivo (de ello en seguida) o
sea solventado (“discharged”) mediante pago o de otro modo (articulo
400 del Cédigo; seccidn 47 del NIL), ¢

El articulo 401 del Cédigo —seccion 48 del NIL— autoriza al tenedor
de un documento para tachar en cualquier momento todo endoso que no
sea necesario a su derecho. Los endosantes cuyos endosos sean tachados, y
todos los subsiguientes, quedan por ese hecho relevados de responsabilidad
por el documento. Asi en Caguas Company v. Lépes, 1941, 59 D.P.R.
264, se sostiene que el tenedor puede establecer su titulo a un pagaré ne-
gociable en base al endoso en blanco hecho por el tenedor original y recla-
mar para si el importe del mismo, eliminando los endosos especiales
posteriores.

12 Cfr. UCC, sccidn 3-202.

13 Cir. UCC, seccion 3-414.
14 Cfr. UCC, seccion 3-206.
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Con el articulo 401 se vincula el articulo 403 —o la seccion 50 del
NIL— que dice que cuando un documento vuelva, en virtud de negocia-
cion, a la persona que ha tenido antes interés en él, dicha persona podri
con sujecién a las normas legales reexpedirlo y negociarlo, no ohstante,
no tendra derecho a exigir el pago del mismo a ninguna parte a quien
era antes personalmente responsable y que aparezca en el documento entre
el reexpedidor y la persona a quien éste lo negocie nuevamente. Ello, en
términos inteligibles, en el texto en inglés reza como sigue: Where an
instruinent is negotiated back to o prior party, such party, may, subject
to the provisions of this act, reissue and further neqgotiate the same. But
he is not entitled to enforce payment thereof against any interveming
party to whom he was personally liable. 15

Como aclara este punto el comentario del Official Drafi a la seccion
3-208, el articulo 401 se aplica al endosatario, es decir, a cuyo favor va el
cndoso (indorsee) quien no endosa a su vez '® y es 16gico, porque en caso
contrario, negociaria el documento, es decir, lo que ocurre en el caso del
articulo 403, es esto: reexpide y vuelve a negociar el documento. 17

Por ultimo, el articulo 402 del Cédigo —NIL, sec. 49— habla del efecto
de la cesién sin endoso del documento “for value”, o por causa onerosa:
en tal caso, la transferencia confiere al cesionario el derecho que el cedente
tenia sobre el documento y el cesionario adquiere, ademis, el derecho de que
¢l documento sea endosado por el cedente, aunque la ley no diga nada sobre
la calidad o tipo del endoso (calificado o no calificado), de lo cual uf
infra, siendo la opinidén general de que tal endoso es no calificado.

No obstante, a fin de determinar si el cesionario es tenedor de buena fe,
la negociacién no surtiri efecto sino desde la fecha en que el endoso se
haya realmente extendido. 18

3. 1IPOS DE ENDOSO

En'el articulo 386 del Cédigo —sec. 33 del NIT.— encontramos la enun-
ciacion de los tipos de endoso: especial; en blanco; restrictivo; calificado
o condicional,

15 Cfr. UCC, secciones 3-208 v 3-605.

16 Official Dmft p.o 323,

17 Véase jurisprudencia citada en BRANNANJ‘ Negotiable Instruments Law An-
notafed; sexta ed. por Frederick K. Beutel, Cincinnati, The W. H. Anderson Co.,
1938, p. 512 y p. 530; cfr. también John H. Crawrorn: The Negotiable instruments
Law 3rd ed, New York 1908, p. 59.

18 Sobre este punto puede consultarse William Everett Britron: Handbook of
the Low of Bills and Notes, West Publishing Co., St. Paul, 1943, p. 287 v ss.
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a) El endoso especial

El endoso especial determina la persona a quien, o a cuya orden, ha
de pagarse el documento. Por ejemplo: “Pay to John Smith” —Paguese
a Juan Pérez; o “Pay to order of John Smith”"— Paguese a la orden de
Juan Garcia. Es decir, no contiene solamente la firma del endosante, sino
que son agregadas palabras como las cifras, especificando a la persona
a quien es pagadero el documento.

Por consiguiente, el endoso de este endosatario es necesario para una
nueva negociacion del documento (art. 387; sec. 34 de NIL). Ello implica
una garantia para el endosatario en cuanto a futuras negociaciones y, por
otra parte, es también una seguridad para el endosante de que el endo-
satario hizo uso del documento.

En otras palabras, el endoso especial transforma al documento paga-
dero al portador —bearer paper— en documento pagadero a la orden
—order paper— si fue este su stafus original. Es decir, el bearer paper no
requiere endoso, mas el orden paper, si. Pero una vez endosado un docu-
mento, serd necesario otro endoso si el endoso anterior es especial.

El leading case en la materia es Smith v. Clarke de Tnglaterra (1794):
The fair holder of the bill may consider himself as the indorsee of the
payee, and strike out all other indorsements. Este principio fue derogado
por la “Bills of Exchange Act de 1882” (sec. 8, 3) cuya disposicion figura
también en NTL, sec. 9, 1 y 5 (art. 362 del Cddigo), que fue explicado por
el redactor del NIL, Mr. Crawford en el sentido de que la intencidn era
limitar el efecto del endoso en blanco para hacer el documento pagadero
al bearer solamente, a los casos en que realmente el endoso es el 1nico
o el fltimo endoso. 1°

Ahora bien, el art, 393 del Codigo —sec. 40 del NIL— contiene una
cosa mas que a su vez no estaba en la ley inglesa: “Cuando se endosa
especialmente un documento pagadero al portador, podra, no obstante, ser
negociado de nuevo mediante su entrega; pero la persona que lo endose
especialmente responderd como endosante unicamente a los tenedores que
adquieran la propiedad del documento por medio de su endose”. La
primera parte de este articulo concuerda con el leading case mencionado,
no obstante, el articulo 362, inc. 5 —sec. 9 de NIL— rechaba tal doctrina,
En otras palabras, como lo expresa AIGLER,* “to give these sections
such interpretations is to charge the framers of the NIL with a very

19 AIGLER, op. cit, p. 310; véase CRAWFORD, op. cit, p. 35.
20 AIGLER op. cif, p. 310




INSTRUMENTOS NEGOCIABLES EN PUERTO RICO 89

absurd performance, and obviously every effort should be made to construe
these provisions in such way as to allow both to have effect”. Asi se
interpreta el articulo 393 como limitado a documento pagadero al bearcr
en su expedicion como lo sostiene también Crawford. No obstante, la
jurisprudencia estadounidense interpreta esta seccion 40 del NIL —art.
393 del Cédigo— como la codificacién del leading case Smith v. Clarke, lo
cual es errdneo,

1 UCC en su sec, 3-204, 1 dice al respecto que “any instrument specially
indorsed becomes payable to the order of the special indorsee and may
be further negotiated only by his indorsement”. Conforme al comentario en
Official Draft,?! la norma de la sec. 40 del NIL estd invertida porque el
endosante especial aqui en UCC, como duefio de un bearer paper, puede
dirigir el pago y exigir el endoso a su endosatario como prueba del cum-
plimiento de su obligacién. IZl endosatario especial podra hacerlo pagadero
al bearer nuevamente endosandolo en blance.

b) El endose en blanco

El endoso en blanco no menciona endosatario y un documento asi
endosado es pagadero al portador y podri ser negociado por la entrega
(art. 387 del Cddigo —sec. 34 del NIL.).

Es 1a forma mis sitmple del endoso v consiste en la mera firma del endo-
sante y su caricter es que es negociado mediante la entrega. 22

Mas la ley autoriza al tenedor de un documento para convertir el
endoso en blanco en endoso cspecial escribiendo sobre la firma del endo-
sante en blanco cualquier contrato que sea compatible con la naturaleza
del endoso. It texto oficial del Coédigo en esie su articulo 388 es erréneo
porque en Iugar de decir endosante, dice endosatario, porque no se trata
de endosatario —“indorsee”— sino de endosante —“indorser”’— (sec.
35 del NIL).

El principio de este articulo sostiene que el tenedor podra hacer un
cndoso especial a s mismo y a otra persona, mas no podra escribir sobre
la forma un contrato de garantia, fianza, por ejemplo, porgue el efecto
de la fianza seria privar al endosante de su derecho de aviso en caso de
falta de pago, 28 porque este contrato no serfa “compatible con la naturaleza
del endoso”.

21 Official Draft, p. 316.

22 Cfr. Caguas Company, Inc. v. Lépez, 1941, 59 D.P.R. 264, v Domenech 2.
Suau, Fiol & Co., 1936, 49 D.P.R. 755.

23 Crawrorp, op. cit, p. Ol
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Esta seccion 35 del NIL, ha sido omitida en el UCC por la facilidad
de inducir a error y a escribir cliusulas como “Payment guarenteed” o
“Protest waived” que importan alteracién material del contrato del endo-
sante en blanco, siendo su fnica ventaja la de permitir al “holder” bajo
un endoso en blanco nombrar un endosatario especial sin firmar su propio
nombre, 24

¢) El endoso restrictive

Conforme al articulo 389 del Codigo —sec. 36 del NIL.— el endoso es
restrictivo si prohibe otra negociacién del documento; si constituye al
endosatario en agente del endosante; si transfiere el titulo al endosatario
en deposito, para beneficio o uso de alguna otra persona. Pero la mera
ausencia de palabras que impliquen Ia facultad de negociar no hace que el
endoso sea restrictivo.

Un documento asi endosado puede ser cedido (be assigned) mas no
negociado porque tal endoso destruye la negociabilidad del documento de
acuerdo con el articulo 400 del Cédigo —sec. 47 del NIL como lo hemos
visto antes.

Esta denominacion fue suprimida en UCC porque la sec. 3-206 habla de
indorsement “for collection”, “for deposit”. En realidad, ello se expresa
con términos similares a los siguientes: “Pay to A for collection”, “Pay
to A Bank for deposit”, “Pay to A for my account”, “Pay to A for the
account of B”, “Pay to A only”, etcétera o “para cobrar el documento”,
“para depositar al crédito de A”, “para uso de A solamente”, siendo A o
¢l mismo endosante o un endosatario.

Como bien es sostenido, ?® el endoso restrictivo no es un endoso stricto
sensu, sino mas bien una autorizacion al cesionario o endosatario para que
cobre el documento a beneficio del endosante o para que lo retenga a favor
de éste, siendo que cualquier otro destino del documento estd prohibido. 26

Conforme a todo ello, el articulo 390 —sec. 37 del NIL— dispone que el
endoso restrictivo confiere al endosatario el derecho de recibir el pago
del documento; de entablar cualquier accién sobre el mismo que el endo-
sante pudiera entablar y de transferir sus derechos como tal endosatario
cuando la forma del endoso le autorice para hacerlo. Pero todos los endosa-

24 Official Dreft, p. 315. Cfr. UCC, seccién 3-414 y E. Allan FARNSWORTH:
Cases and Materials on Negotiable Instruments; The Foundation Press, Inc.,
Brooklyn, 1959, p. 85.

25 Rafael Sovtero PERALTA: Curso elemental de Derecho mercantil; Edit. y Libr.
Cultural, Ric Pledras, P. R, 1959, tercera ed. p. 200.

26 8 “Am. Jur., Bills and Notes”, seccion 365.

W
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tarios subsiguientes s6lo adquirirdn el derecho del primer endosatario bajo
un endoso restrictivo,

En otras palabras, el endoso restrictivo —cuya forma mis comin podria
ser esta: “Pay to A Bank for deposit to my account”— prohibe o imposi-
bilita que el banco negocie el documento y hace posible, en cambio, que
el banco actue como agente —collecting bank”—- del endosante para
cobrar el documento y depositar su tmonto en la cuenta del endesante,

El endosatario restrictivo no es un holder in due course, mas tiene la
misma accion o defensa que podria plantearse contra el endosante res-
trictivo. 27

d} El endoso calificado

E1 endoso calificado es el endoso que constituye al endosante en mero
cedente de la propiedad del documento. P'uede hacerse agregando a la firma
del endosante la palabra “sin responsabilidad” (“without recourse”)} o
cualquier otra expresion de igual significacidn (en inglés: “any word of
similar import”, lo cual no es lo mismo). Tal endoso no altera el cardcter
negociable del documento (articulo 391 del Codigo —sec. 38 del NIL).

Significa, practicamente, que el endosante por no haber recibido value,
deja de asumir responsabilidad alguna por el documento en cuanto a su
pago en el caso de no hacerlo el librador o el librado. En otras palabras,
se trata de una excepcidn a la regla general (responsabilidad solidaria del
endosante por el pago). 28

No obstante, conforme a la sec. 65 del NIL, —articulo 418 del Codigo—
todo endosante calificado (y cualquiera que negocie un documento por en-
trega sola) garantiza las siguientes circunstancias:

L. Que el documento es gentino, es decir, auténtico v que es en todo
sentido lo que representa;

2. Que tiene un buen titulo de propiedad sobre el mismo;

3. Que todas las partes que le hayan precedido tenian capacidad para
contratar;

4. Que no tiene conocimiento de hecho alguno que pueda perjudicar la
validez del documento o dejarlo sin efecto (“render it valueless”).

27 SmrtR y RoBErsoN: Business Low. One Volume Edition, St. Paul, West
Publishing Co., 1960, p. 466; Cir. CRAWFORD, op. cit,, p. 52,
28 Cfr. secciton 3-414 del UCC, exceptuando el endoso calificado
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Es decir, al endosar el documento “calificativamente”, el endosante
retira esa obligacidén suya de garantir el pago del documento en caso de
incumplimiento y luego no garantiza que el documento sea valido en el
momento del endoso, sino tan s6lo que él, el endosante calificativo, no
conoce ningtn impedimento para considerar el documento vélido, lo cual
es diferente, 2*

¢) El endoso condictonal

Cuando el endoso es condicional —reza el articulo 392 del Cédigo o Ia
seec. 39 del NIL.— la parte obligada a pagar el documento podri hacer
caso omiso (“disregard”) de la condicién y hacer el pago al endosatario
0 a su cesionario, hdyase cumplido o no la condicién. Pero cualquier
persona a quien se negociare un documento asi endosado, retendra éste
en su poder o el producto del mismo, sujeto a los derechos de la persona
que lo endoso condicionalmente.

Por ejemplo, “paguese a la orden de Juan Garcia si tal y tal condicién
se cumple” o “pay to A, provided, however, this indorsement shall be of no
effect if such and such condition will be not fulfilled or performed” o
“paguese a la orden de Juan Pérez, sin asumir responsabilidad alguna en
este documento mientras no se cumpla tal o cual condicién”.

En los casos del endoso condicional, la propiedad del documento pasa
al endosatario solamente si se cumple la condicién mencionada.

No obstante, ello no significa que el documento no sea negociable y el
cesionario podrd exigir el pago prescindiendo de la condicién cumplida
(sec. 3-205 del UCC).

La negociabilidad del documento no sufre ninguna alteracién porque
todos los holders posteriores toman el documento sujetos al cumplimiento
de tal condicion, Mas el obligado al pago, es decir, el librador, si asi lo
desea, podra hacer caso omiso de Ia condicion y pagar el documento al en-
dosatario, cumplida o no la condicién. Tal pago por el expedidor del docu-
mento es un pago legal y libera al librador de toda otra obligacién porque
ha cumplido. 3¢

f) El endoso irregular

Es el endoso en calidad de accomodation party ® donde el asi endosante
antes de la entrega del documento asume toda la responsabilidad de todo

20 Cfr. 8 Am. Jur., Biils and Notes, seccidn 364.

30 Cfr. 8 Am. Jur., Bills and Notes, seccion 366.

31 Véase el articulo 382 del Cédigo o la seccidén 29 de NIL., Accomodation sig-
nifica aval, fianza, garantia.
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otro tipo de endoso, segiin el caso, frente a endosantes posteriores, siendo
un fiador del documento al prestar su nombre, o sea, su crédito, a otra
persona, aun sin existir consideration. 32

Dr. 1. J. SaNta-PinTER

Profesor de la Facultad de Derecho
de la Universidad Catolica de Puerto
Rico. Director Ascciado del Instituto
de Derecho Comparado de Puerto Rico.

32 8 Am. Jur., Bills and Notes, seccion 327. Sobre consideration véase La “consi-
deration” en el Derecho puertorrigueiio de los instrumentos negociables, por el autor
de este articulo, en “Revista de Derecho Puertorriquefio”, N°® 7, enero-marze de
1963, pp. 79 a 91,



